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《警惕形形色色的坑老骗术》

内容概要

《警惕形形色色的坑老骗术》主要内容：提起骗子，人们无不深恶痛绝，恨之入骨。现在，欺诈行骗
已成了一大公害。无论哪行哪业、男女老少、大老板还是打工仔，防盗、防抢、防骗常识都已是居家
过日子的“吉祥三宝”。所谓骗，就是利用假的东西，诱惑别人，从而得到利益的行为。骗的行为比
起偷盗、抢劫的行为更隐蔽、更狡猾、更具欺骗性。
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《警惕形形色色的坑老骗术》

书籍目录

前言一、老年人的养老钱成了唐僧肉  1.骗子为何盯上老年人  2.老年人为何总受骗  3.受骗者的心态  4.
针对老年人的骗局二、防骗总动员  1.消除受骗的各种心理病灶  2.老年人需常备防骗“护身符”    3.构
筑避免受骗的心理防线  4.防骗还得自身强三、“保健品"类骗局  骗子伎俩    案例一：“健康使者”骗
了60位名老人    案例二：“免费体检”是个消费陷阱    案例三：打着义诊的旗号卖药    案例四：洗完你
的脑，掏净你的包    案例五：看不见的手“温柔一刀”宰老人    案例六：骗子以“祖传神药”免费试
用为名行骗    案例七：医疗器械免费体验骗老人黑幕    案例八：骗子借“免费体验”骗老人2000元    案
例九：高档写字楼内办.“健康义诊”骗老人    案例十：免费药骗惨130多位老人    案例十一：免费赠药
是假，骗取“预约金”是真  防骗指南四、上门类骗局  骗子伎俩    案例一：冒充机关工作人员对老人
行骗终究难逃法网    案例二：名为慰问实为推销    案例三：打着老干部局旗号骗老干部    案例四：人
在家中坐，骗从门外来    案例五：谎称“送温暖”上门骗老人，“军医”露馅慌忙逃跑    案例六：冒
充儿子朋友骗老人    案例七：假冒亲友登门“借”钱    案例八：男子假冒中国联通工作人员行骗，打
电话演独角戏⋯⋯五、电话短信类骗局六、“神医”类骗局七、冒充领导或名人类骗局八、换汇类骗
局九、换零类骗局十、假绑架类骗局十一、丢钱抛物类骗局十二、假珠宝文物类骗局十三、中奖诈骗
类骗局十四、投资陷阱类骗局十五、骗婚类骗局十六、婚介类以骗局
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《警惕形形色色的坑老骗术》

章节摘录

　　许先生拨通了这个电话，一女子接电话后称他们是银行调查科。她询问许先生的情况后称，许先
生遭遇“银行内鬼”诈骗的可能性很大。该女子说：“把你的银行账号和密码提供一下，我们查证看
是否有这笔支出，就可以知道你是否遭遇骗局了。”　　一听说要账号和密码，许先生警觉起来，遂
借故挂断电话。果然，几分钟后，许先生接到该女子电话，要求他尽快提供账号和密码，以“协助我
们的调查，并避免损失”。当许先生指责对方是骗子时，该女子立刻挂断了电话。　　银行专业人士
提醒，上述“连环计”漏洞百出。首先，银行所有短信都是由特服号发送。由于特服号申请不容易，
骗子往往用手机群发诈骗短信。其次，刷卡消费的客户所收到的正规消费短信不会涉及消费地点或场
所。诈骗短信一般会把消费地点、场所等信息标明。　　为了防范此类诈骗，中国银联提醒广大持卡
人掌握“四不”防范技巧，保护银行卡资金安全：　　一不轻信。一般政府机关、银行或公共事业单
位不会直接致电持卡人交谈涉及费用的问题，接到这样的电话，应不予轻信。　　二不回应。对可疑
的语音电话或短信不要回应。老年朋友收到任何有关银行卡卡号和密码的可疑电话、短信、邮件、电
话通知、告示时，均应不予理睬。
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《警惕形形色色的坑老骗术》

编辑推荐

　　老年人实用心理丛书。如果你还没步入老年，这套书是一面镜子，如果你即将跨入老年，这套书
是一副眼镜，如果你刚刚踏入老年，这套书是一把钥匙，如果你已经进入老年，这套书是一枚橄榄。

Page 5
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精彩短评

1、我岳母前段时间被几个骗子骗走了几千元，为了提高她的警惕性，所以买了这本书给她看。这书
中揭露了很多当下流行的骗术，其中之一就有她中招的那套，若早点给她买就不会被人骗
了~~~~(&gt;_&lt~~~~。总结：通俗易懂，是老年人防止被骗的一大利器。
2、老年人的防骗必备手册
3、但是字太小了，内容也没涵括一些最新的常见的骗局
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