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《圈钱》

内容概要

秦奋真的成功了！
大学毕业后，不安于现状的秦奋毅然离开舒适的国企，怀揣800元独自南下打工。秦奋誓言要在陌生的
城市闯出一片天。从搬运工到小店员，从打工仔到经销商，从小老板到董事长，从一穷二白，到赚得
第一桶金⋯⋯凭借不向命运低头的坚韧毅力和特殊的商海战略，雄心勃勃的秦奋展开了一场席卷深、
广、厦三地的圈钱造富行动。
置身于大都市纷繁复杂的经济圈，这个原本弱小的蚁类最终将个人资产从最初的800元积累到上千万，
成功实现了由无名打工仔到企业董事长的华丽转身。而在这个过程中，他是怎样成为独霸一方的业务
精英？面对商海沉浮，他是如何炼就了一双慧眼？他的营销手段为何会高人一筹？他又有哪些创业经
验等待我们分享⋯⋯
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《圈钱》

作者简介

刘少勇，新时代有为青年，创业先锋，目前任珠海知名企业董事长。大学毕业后决心自主创业，先后
折腾过多种“小打小闹”的创业项目。后凭借专业的经营管理知识相继担任过多家外资企业的生管课
长、业务主管、营销部经理等，为创业积累了一定经验和基础。回顾当年奋斗的点点滴滴，他感触颇
深，于某年某月某日将自己“惊天地泣鬼神”的创业经历写成这部自传体小说，并发表于网络，一时
间窜红各大论坛，颇受读者欢迎，被认为是一部最具拷贝价值的“造富传奇”。
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《圈钱》

书籍目录

楔 子
一 800元孤身南下
二 摆地摊
三 遇知音
四 开小店
五 赚到一万
六 当房奴
七 发现商机
八 进牢房
九 典当婚戒
十 扫街的业务员
十一 做办事处
十二 好房东
十三 走遍珠江
十四 与客户过招
十五 睡马路讨债
十六 地产疯狂
十七 陷入圈套
十八 中介悔约
十九 不惧威吓
二十 驯服“母老虎”
二十一 与地头蛇周旋
二十二 指点江山
二十三 湘女多情
二十四 空降厦门
二十五 棋逢对手
二十六 深入虎穴
二十七 领悟商道
二十八 一笑泯恩仇
二十九 做大市场蛋糕
三十 商务洽谈的杀手锏
三十一 成了商战的炮灰
三十二 租厂房被套牢
三十三 打官司
三十四 做董事长
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《圈钱》

章节摘录

　　秦奋酝酿了一下感情，致电小胜，客气地说：“老板，你好，我是吉祥公司派过来的，想谈谈你
那点事，不知是否方便？”　　“×你妈，还敢来？凭什么收我的账本，查我的仓库？你小心点，看
我不找人收拾你，还不滚回去！”小胜的火气很大，劈头盖脸地先怒骂了一通，可见他的心情多么激
动，情绪多么恶劣。这可以理解，作为本地的总代理，和厂家之间是平等合作的关系，双方经济来往
本不分尊卑贵贱，但厂家以老大的姿态处处摆出一幅救世主的模样来，平时对各办事处颐指气使，如
同打发要饭的乞丐一样。不过单这件事，就事论事，也做得太过了点。虽然小胜不对在先，但不至于
将人家的账本都没收吧，何况还想方设法闯入对方的仓库去捉赃，连最后一层遮羞的底裤都要扯掉，
不暴跳如雷才怪。　　秦奋调整心态：不能生气，只当骂的不是我。要站在对方的立场，换位思考。
秦奋努力克制自己，慢条斯理地说：“有些情况我不太了解，你也不用发这大的火，我刚到厦门，想
请你喝个酒而已。你看如何？”　　“喝个屁，你都没有我混得好，你不要来趟这个混水，对你没好
处。老姚想整我，没那么容易。那个雄哥太不够意思了，跟他干这么久，还想抄我的家？妈卖B！”
　　秦奋以前从未与这个人见过面，但从他的火力之威猛，可略知其性格暴躁。攻击性强，如一头发
情的红眼斗牛，吼声阵阵，一见到红布的挑动，就要玩命地奔腾而来，杀伤力和危险性都特大。秦奋
想和他继续和颜悦色地谈谈人生，小胜恼怒地挂断手机，再拨过去也不接。他的态度如此鲜明，打算
与厂家对抗到底，并且准备采取极端的手段。看来，心平气和地谈判，此路不通。　　小胜在这苦心
经营多年，后面还有一批亲友团。而秦奋不过一名空降兵，深入龙潭虎穴，孤掌难鸣呀。凭借什么与
他对垒？　　秦奋忧心忡忡地想：要找到对方的弱点来，同时要改善我方的不利因素。如今，他完全
占有天时地利人和的有利条件，而我呢？赤手空拳，举步维艰，双方力量的对比悬殊。所以我必须静
下心来，认真考虑一下如何出每张牌！　　秦奋计划从以下几个方面来立体地实施行动方案：　　　
　化敌为友，剪其羽翼；　　培植盟友，鹬蚌相争；　　舍近求远，深入虎穴；　　春风化雨，功成
身退。　　　　搞营销，找新客户，有些招数都是老套路，耍熟了如同庖丁解牛，游刃有余。面对厦
门这个崭新的市场，如何跑业务呢？和其他地方大同小异。秦奋小结一下，在销售技巧方面，有些基
本原则需多加留意：　　想要人家订货，先与对方做朋友。先让对方对你建立信心，对你有好感、信
任。给人可靠、负责任的印象。不要轻易承诺，但答应人家的就要做到。　　在推销产品之前，先推
销自己。建立一个买卖关系，是件长期的工作。但不是一次，二次的拜访就可以拿到长期的生意。当
客户拒绝时，不要表现得不高兴。对方投诉有问题发生时要马上解决，切勿不理不睬，拖延或忘掉。
对客户的意见或建议表示重视和感谢。要学会不露声色地适当赞美对方。　　对自己的产品充分了解
，对自己和产品有信心。恰如其分地介绍产品的优点，不能过度吹嘘，以免给人华而不实之感。在与
其他牌子的产品进行对比时，要实事求是，主动向客户强调自己产品的优点。学会扬长避短。　　推
销产品时，不要有胆怯的心理，要这样理解你的行为：你是在推销一种让客户赚钱的产品，是让对方
发财的同时，你获得应得的酬劳。这样，推销起来会更开心快乐。因为你是在做一件对客户和自己都
有价值的事情。　　要注意礼节和说话的语气、用词。要选择合适的时机与客户洽谈，不要在客户正
忙于接待消费者等情况下，冒失地闯入对方的活动。　　收款时，尽量提前预约，要注意时间，最好
是下午；使用请求或商量的委婉语气词。站在客户的角度，主动热心地向客户推荐新产品。　　拜访
客户时，如果客户提出反对的观点和不同的意见，作为营销人员，要能审时度势地应付。　　这些所
谓的技巧，在书店里那些五花八门的营销大师的宝典中都有提到，而且千篇一律，不乏人在兜售。但
真正能感悟，为已所用的，还得亲自参与和尝试。学了再多的游泳技巧和课程，不下水，也只是纸上
谈兵。　　有的人头脑聪明，思维敏捷，四肢却不发达，行动迟缓。缺的就是持之以恒的“行动力”
！临渊羡鱼的多，做看客的多，当军师发号施令的多，当理论家的多，而亲力亲为实践实干的少。成
功者，往往是这些少数中的执着者！
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《圈钱》

编辑推荐

　　☆不做打工皇帝就创业，穷小子照样可以成功。　　☆《圈钱：“蚁族”创业者的疯狂造富历程
》是一部比《奋斗》现实，较《蜗居》阳光的“蚁族”造富传奇。　　☆他的故事曾一度被数万人口
耳相传；他的经验值得我们每一个“在路上”的人研读和借鉴。　　1998年，马化腾5人凑齐50万创办
了腾讯QQ；　　1998年，史玉柱向朋友借了50万搞NBJ；　　1999年，漂在广州的丁磊用50万创办了
网易163；　　1999年，26岁的陈天桥炒股赚了50万，创建了盛大；　　1999年，马云团队18人运用50
万注册了阿里巴巴⋯⋯　　如果当年他们用这50万买房，现在可能不仅连贷款都没还完，自己也不会
成为身价过亿的创业巨人！　　那么，假如你有50万，你又会选择如何利用这笔钱呢？
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《圈钱》

精彩短评

1、写得有点像是日记，感觉一般
2、实在么有我预想的精彩
3、这里面的东西很值得我们学习。
4、生存 不易。。。
5、圈钱：“蚁族”创业者的疯狂造富历程
6、很接近社会现实，在社会中，没有永远的朋友，也没有永远的敌人，多一个朋友，多一条路，即
使当时是商战，但战斗后还是可以做朋友。
7、最近很无聊，看看闲书放松一下！
8、也许创业模式已不在适用，但是创业的心路历程还是很值得借鉴的。
9、花了好多冤枉钱呢
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《圈钱》

精彩书评

1、对于80后，面对的问题都是具有时代性、挑战性、无奈而又逃不开的。强悍的现实生活逼得我们进
退两难。出去闯闯？毅力不足，害怕吃苦；留守家中啃老？于心不忍，担心就此沉落。于是乎，敢于
挑战命运、改变生活的人，经过风雨的洗礼，成为了备受关注，被人敬仰、羡慕之人。那么安于现状
的人，也只是成为了佼佼者的分母。不做打工皇帝就创业，无论是谁，即使是穷小子也照样可以成功
。蚁族不可怕，或许，它正是我们获得成功的因素和动力。
2、现在毕业的大军悄然增加，在选择与被选择之间，我们只能前进，那对于想创业的人来说，到底
是激情重要还是方法重要，我想通过这本书大家还是可以悟出一些道理的。
3、草根创业者一路走来的心路历程，现实而阳光。秦奋，敢于挑战的勇气，又能把控其中的风险，
险中求稳，稳中求胜！洞悉人性，有做人原则，才能在一路走来收获成功。想到《平凡的世界》里的
孙少安，敢打敢拼，与人为好，自成一套为人处世之道。
4、在某公司召开的一场小型会议上，老总略带愤怒之情地问一员工：“你说，你来上班是为了什么
？”此员工唯唯诺诺小声答道：“为了给公司创造价值，实现自己的价值。”多么崇高、伟大的回答
啊！可老总一听这话，更加气愤地说：“别说得这么高尚，你就说你为啥来上班？”于是这个员工死
死地低着头，从嗓子眼儿里挤出了最实在的话：“为了赚钱。”其实这才是他的老总最想要的答案。
正所谓：只有小河流水哗啦啦，才能确保大河流水满盈盈。我身边的朋友基本上都算是打工仔，只是
有些是高级、昂贵的；有些是低级、廉价的。作为打工仔，我们有着太多的愤恨、报怨、辛酸和委屈
。但是，面对强悍的生活现实，谁又能任性、潇洒地“说走就走”呢？不都是看在“钱”的份上，忍
着，忍着。其实，工作的最终目的就是为了赚钱、为了生活得更好。而人与人之间之所以会出现贫富
差距，个中原因繁多。除了个人能力外，我认为最关键的就是心态。俗话说，为达目的，可以不折手
段。当然，这种书法中似乎隐藏着阴险、狠毒之意。但聪明的打工仔从不报怨自己的工作有多辛苦，
生活有多不容易。因为他们知道消沉和萎靡并不解决现实问题，而且还会影响自己的生活和心情。所
以他们在困难中求发展；在逆境中学生存，练就了极强的耐压心理和良好的顿感力。像越王勾践那样
，卧薪尝胆，等待时机腾空而跃。待变强大、变坚强时，让那些曾经压迫、剥削、折磨过自己的人，
心惊胆颤、捶胸顿足，悔恨当初的施与我们的种种非人行径。对此，《圈钱》中的主角秦奋为我们做
出了很好的表率。在他打定主意要自助创业时，他没有顾及自己是个名牌院校的大学生，自己曾是众
人眼中的佼佼者，而是甘愿通过摆地摊、做装卸工、到外资企业打工等工作，来积累自己的创业资本
。当然他也曾经历过睡马路、一天吃一个面包，偶尔还要靠喝水充饥的日子。尤其是当初他带着800元
，义无反顾地离开安逸的国有企业独自南下打拼时，要忍受老板的不合理压迫、极大的工作强度和较
差的生活条件。可是他坚信，自己不会一辈子为别人打工，眼下正是他学习、成长、积累的阶段。黑
暗的前方必定是光明，今天的艰苦将成为明天的荣誉和财富，于是他疯狂造福，成为了创业巨人。书
中的故事真实得让人感动、令人叹息，它看似平常但又绝非一般。作者通过自己的亲身经历为读者呈
现出了一个真理：穷小子照样可以成功！他的经验值得我们每一个“在路上”的人研读和借鉴。
5、生活在大城市，虽然表面看来非常好，其实生活就像喝水，冷暖自知了。因为心中有一个梦想，
所以不愿离开，只能继续奋斗！
6、一个绞绳索套着一个“钱”字，明显是quan钱，但我还是想叫juan钱（去声）。把钱都quan回家后
，再juan起来，像猪仔在猪圈一样享受，将是多么惬意啊！
7、不向挫折妥协，不向命运低头。我不是富二代，我一样可以成功！要成功，就要勇敢！面对商海
沉浮，如何练就一双慧眼？ 如何锻炼营销手段？ 如何学习那些有经验人士的创业经验？我现在终于
明白了。
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