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《资本2》

内容概要

《资本2:老板们的共同秘密(长篇小说)》讲述了有人的地方就有江湖，有钱的地方就有交易。在商场
沉浮十几年，已成为民间投融资代表人的许量稳中有进，不断拓展自己的资本疆域。然而如今的资本
市场已远非当年，各种错综复杂的关系、异军突起的神秘势力，让叱咤金融界的许量渐生力不从心之
感，棘手的事件接连发生：爱徒李锌欠下巨额赌债，亟需摆平；妻子张嘉仪为让女儿更好地成长，移
民澳洲，独留他一人在国内生活；资本之鹰会所总经理——年轻妩媚的白蓝，又让他备受质疑；而许
量也暧昧纠缠于白蓝等精明女人中。国内借贷势力复杂，境外资本暗中参与，人到中年的许量如何看
透时局，力挽狂澜，守住民间金融的火种，维护民间资本尊严，而又怎样找到自己人生的出路，为理
想而战？在《资本2:老板们的共同秘密(长篇小说)》的游戏世界里，又将上演怎样的人间悲喜剧。

Page 2



《资本2》

作者简介

资本之鹰，本名吕志刚，男，民革四川省委经济委员会副主任、四川现代民间金融研究院院长，任资
本之鹰（香港）投资控股有限公司总裁、成都晨钟大吕文化传播有限公司董事长，创立了“资本之鹰
”品牌。
资本之鹰根据自己十余年的亲身经历，创作《借贷》和《资本》系列等超级畅销书，开民间金融题材
纪实作品的先河。
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《资本2》

章节摘录

　　她点点头：“借贷江湖始终是道高一尺魔高一丈，故事和纠纷经常是此起彼伏，精彩纷呈甚至匪
夷所思。”　　对于白总向他汇报的会所经营中的一些新问题和新情况，许量沉默不语，他在思考：
新的形势之下，即使是资本之鹰这样老资格的会所也面临巨大的冲击；不但是成都最近几年兴起的新
兴会所和俱乐部如同雨后春笋，而且银行老大哥已经开始放下架子，开始格外重视他们的私人银行业
务了。但许量不情愿给她说起自己的情感世界，也绝对不会给白蓝表达他对业务的困扰，对于资本之
鹰而言，许量就是神，完美或者假装完美才是他唯一的选择。　　许量的话题逐渐从闲言碎语说到了
他的内心世界：“白蓝，我知道你对我很好奇，甚至是喜欢，这对你不会是一件好事情，因为我们不
是一个年代的人。你们这样的年轻女子，不会了解我们这样的大叔。尽管你还是坚持叫我大哥，但我
已经心甘情愿做大叔了。何况，我以前的故事不少了，你不是不知道，与我在一起的女人大多数并无
好的结局。”　　他不是第一次和白蓝说这个话题，他们之间各自的心思依旧不再是秘密，说话很随
心所欲。白蓝也不计较，她只是微笑不语，许量也不能够完全理解她的内心到底是如何思考的。　　
又见白蓝珠圆玉润的身材和秀色可餐的脸，他却无动于衷.许量对自己有点失望，以前那个爱江山更爱
美人的许量到哪儿去了呢？短短的几年，他就开始体验到了男人性心理走下坡路的感觉，现在，他时
刻都有更重要和更愉快的事情需要去做。　　眼见四周的客人来来去去，他们依旧继续进餐，旁若无
人就是他们最基本的心境。许量给白蓝说起去年去西柏坡参观的故事：“我见识了共产党打天下的力
量来自于土地政策和理想主义，那勃勃兴起的新生力量真是可以摧枯拉朽，秋风扫落叶。你知道，我
家族中国民党的高官不少，我在领袖的黄土坯屋中徘徊良久，试图去寻找红太阳的光芒，可最终是一
无所获。”　　白蓝配合说道：“我家可是穷苦人家，欢天喜地迎接解放那是必然的。”　　“在西
柏坡最有名气的口号就是‘新中国从这里出发’，我在这话面前，拍了不少照片作为纪念，白蓝，你
应该看过，”许量进入一种状态，“可新中国去哪里了呢？”他想起了共产主义理想是他第一个理想
；第二个理想是实现“四个现代化”，后面就没有理想了。没有理想，就没有灵魂，许量怀旧了。　
　“这个世界里，失去灵魂的人有多少？我不知道，但我必须找到我的灵魂。我已经快五十了，我需
要的是寻找人生的意义，否则，我绝对会痛苦和迷茫。金钱、女人与权力，曾经是我，也将继续是我
的追求目标，但仅仅只有这些是不够的。我需要找到灵魂的方向，如果我不能够有理想了，那这个努
力方向就是去追求‘高峰体验’，努力去做‘超人’，当然，是好的超人，不是希特勒那样的坏超人
。做不做得到，那是其次的，起码我知道了我要去做的事情。为此，我需要抛弃红尘俗世，清心寡欲
去思考一段时间，我将把我现在的一切都尽可能地放开，去修行和寻找自我。”　　许量的豪气上来
了，他盯住他面前的女子，突然明白过来，他为什么喜欢给面前这个美女说心事，那是因为他潜意识
中还记得很久很久以前的那个她。　　“你可以想象这样一幅图画，放学后，有几个初中三年级的小
孩子站在简陋的黑板前面，领头的就是我许量，”他给白蓝说起从来没有提起的隐秘之事，“我们在
做什么呢？我在用粉笔画画，可画的是世界地图。”　　白蓝不是第一次听到他的内心独白，她有一
些理解，更多的是不理解，但这并不妨碍他们成为私下的好朋友。她站起来给他倒满泡酒，枸杞酒色
彩微黄。　　“这可不是在复习地理课程，”他昂首喝下这杯酒，“我们在讨论中国的未来，我们在
思考以后如何才能够真正实现中华民族的崛起，那就是征服全世界。从缅甸进入印度洋，打垮苏联和
取得资源富饶的西伯利亚，消灭日本，但优待日本人，因为他们也是儒家文化的一员。”　　白蓝震
惊了，许量居然从小有这样的雄心壮志？要知道，他初中的时候，信息是那样地闭塞，他们这几个人
是如何产生这样的念头的呢？这样的想法放在现在的信息时代不太稀奇，她知道这点资料很重要。表
面上，她不动声色，继续扮演好学生的角色，甚至并不去追问。　　看看许量的脸色，他一点都没有
喝醉酒的迹象，白蓝再次决定约见请她观察许量一举一动的人。　　⋯⋯
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《资本2》

编辑推荐

　　一些人制定了规则，是为了让另一些人死于规则。一些人掌握了秘密，是为了从另一些人那里换
取秘密。　　老板的魅力来自于他懂得运用资本，而不仅仅是知晓金钱。　　当老板说“不”这个字
时，他会让你感觉“不”听上去像“是”一样好听。　　依靠项目赚钱与依靠系统赚钱体现了老板完
全不一样的境界：项目只是现金河流中的一朵朵浪花。稍纵即逝；系统则是河堤，有多少现金流都会
被约束在其中，盈利能力坚不可摧。　　当意识到这世间的美女不能够都是你的女人的时候，作为男
人，就算是成熟了；当认识到做生意不能够吧所有的钱都赚尽的时候，作为商人，就算优秀了。这是
老板应有的明智。　　每个人都是投资者。比如，我们都是什么人交往，跟随什么人，与什么样的伙
伴一起做事，其实都是在用自己的时间与生命做投资，这是对人生影响最大的投资，这样的投资不能
失败。这是老板应有的价值观。　　一般人总是被别人支配自己的情绪，而老板要能够自我定义心情
。　　高明的老板会让朋友低估他的优点，让敌人高估他的缺点，这样朋友会越来越多，而敌人会越
来越少。　　老板若不去思考对与错，就必将面临罪与罚。　　对老板而言，永远不要恨你的敌人，
因为这会影响你的判断力。

Page 6



《资本2》

精彩短评

1、了解最真实的中国，寻找现实生活中的出路，建议看看
2、速度很快，许亮是中国成功老板的化身，亦真亦幻！
3、帮人买的，听说挺好的。
4、吕总的下海经历写成的书，让我从里面学到了许多东西~~~
5、刚刚拿到，还没有读，感觉不错
6、全新正版   速度很快
7、朋友推荐了资本之鹰的书，就买来了，看了一半了，写的不错
8、我相信许量是存在的，也许是你，也许是我，祝大家成功，做一个成功的商人
9、看一本书就是懂得一些思想，而却去应用它。思考，独立思考。阅读是学习的手段。运用才是学
习的最终目的。
10、希望自己能和许量一样事业成功！
11、昨天下的单，今天就到了，真好
12、好书 看完了资本1 正好资本2就出来了 哈哈
13、老师推荐我的，所以必须要买了读读看，金钱时代必须要了解的
14、资本之鹰的书，写得都不错，连贯性也比较好。哈哈，我现在也成了“许量”迷
15、对于学习经济方面有很大的帮助！！
16、个人觉得，作者的人生和生意的境界都是很高的，。
17、朋友推荐的作品。快读完了，写得不错。
18、书非借而不能读也，但是如果没有买过起码不知道自己能不能读懂
19、书是正品，很正！物流很给力，保证很好！
20、看了两页，因为最近学金融想多看点相关书籍，结果一看封面写着小说吓了我一跳，内容还好。
比较厚的小说，字也比一般小说密集。感觉看了之后也会知道些东西的。
21、很着急的看完了，但是觉得不够过瘾，打算再看一遍，期待下一部
22、资本运作的神奇，力量之伟大
23、这本书非常好我已看完了，本来是想买第一部的，当时没有，特别好的书
24、书写的详细，书面干净很新，发货快速，态度好！
25、尽管我没有从事《借贷》行业但是我一直关注着资本之鹰先生写得书，也很崇拜许量的精彩人生
！我们年轻一辈的榜样不就是努力，创造属于自己的价值吗？相信在跟随资本之鹰的成长中，学习到
人生中得一些经验！期待资本之鹰先生《借贷3》
26、能学到不好商业智慧呢。支持下
27、小说体，一共是两本，其中的几个案例还是比较有用
28、写的就是当下，好
29、每一个做生意的人都可以从中获取到有价值的商业经验。
30、有人的地方就有江湖，有钱的地方就有交易。
31、很通俗易懂的金融投资读物，对于做实业的朋友来说，应该读一下，让思维更开阔一些。
32、国内第一部关于资本运作的教科书
33、做生意说到底是人和人的较量，这本书说的也是人和人的“斗争”，这种“斗争”是复杂的。具
体怎么复杂，看后才能体会。
34、延续《资本1》的风格，突出主人公许量的个人魅力。纸质很好。
35、非常喜欢，这本书值得一看，做生意的人哦！
36、读了一半了，有用的一本书。喜欢！
37、不买就错过了如此好的书，真心推荐！
38、很好很赞很不错的一本书 觉得值得一读的好书！
39、貌似有很多值得学习的东西呢。这20多块钱花得值了
40、帮朋友买 的，确实很不错，我看完以后才交给朋友了，买了一个系列的
41、与资本1一样，很不错的一本书。
42、很好，不错的书.看了几页，很有吸引力，很好读。这本书买得值得。
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《资本2》

43、这是吕老师的第五本书，期待更多更精彩的作品，支持您~~
44、整体感觉挺好
45、太喜欢了  支持资本之鹰的作品！
46、读完了。赞~~~了解到不少关于资本投资的知识
47、资本之鹰的书一直在追，它帮我们很好的了解到资本市场的背后运作。。
48、拜读吕总的书，一如既往的喜欢。吕总在这本书里推荐的几本书也是推荐一看的
49、看过第一册了，觉得非常耐读！是值得反复读的一本书！
50、很不错的系列书，让人更好地了解民间借贷市场
51、确实的感受到是用心之作，学到不少新鲜的认识，非常受教！
52、很不错的书、关于资本的商业、看的不是很懂、但是里面有很多做生意中的规则
53、粗看一遍，很值得阅读，感受很深，较好
54、确实可以做为枕边书研读。
55、朋友推荐 说这本书不错 买来看看
56、因为看了资本1、2，又补购了借贷4本，强烈推荐！
57、实战内容较多，渴望进入资本圈的人适合看看
58、东西 很赞，可惜送货速度略慢，本身还是很满意的，送朋友也好，什么都还可以，希望还有更好
的性价比5星
59、吕老师的书一本不落的都读过，读吕老师的书就是一个洗涤心灵的过程，希望吕老师继续为我们
提供阅读动力，谢谢吕老师！
60、很好，这本书很好看！
61、老板们的共同秘密
62、打拼于商场的朋友可以读一读，有借鉴作用
63、这是第二册，第一本读完了，枯燥的东西被作者写的很通俗，好书
64、不错的书，学到很多知识
65、是一部不错的资本运作小说。
66、看了资本1，继续看资本2，确实很好，很神奇的主人公许量
67、挺好的。老师介绍，据说是本不错的商战小说，借贷的第二部，值得一看
68、正品 好书 可以学不少东西呢！ 谢谢！非常喜欢！
69、很好的系列丛书，值得一看
70、希望这本比上一本还要强大
71、喜欢，很喜欢许量
72、很不错的一本书，看了后很喜欢
73、文笔细腻饱满生动，情节也不错。打开了资本行业的一扇窗，看到里面许多不为人知的潜规则。
喜欢！
74、这本书继第一本后非常系统，全面的讲演了资本运作。
75、这本书的主料是资本运营，辅料是许量的几段感情。成功男人就是事业与爱情双丰收。
76、内容很适合对金融及投资感兴趣的读者阅读
77、专购了作者的这个系列，这个应该算是第二部了吧，前面一个系列是《借贷》到手翻看了一下，
感觉还不错~~继续关注后面的，支持当当~~
78、看后会了解些市场经济的规则吧。
79、不错，买了好几本了，送朋友的
80、老板们的共同秘密（继《借贷》系列累计销售超过50万册之后，《资本》系列强势出击，口碑相
传！国内最畅销、叫好又叫座的商战百科全书！ &amp;#34;商战+官场+情色&amp;#34;一举打通当代中
国社会脉络！）
81、继资本1之后的延续，具体还没读，不过非常期待！
82、虽然稍显夸张，但不失为一部百科全书
83、第二天早上就收到了帮朋友代买的
84、虽然是小说形式出现的，但是在圈内人观赏的角度还是有很多东西是可圈可点的···
85、曾经朋友介绍我看过作者的《借贷》，作者写他的从商经历，写他对民间借贷行的思考，都是毫
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无保留的，非常有深刻的
86、资本2：老板们的共同秘密
87、"商战+官场+情色"一举打通当代中国社会。
88、因为喜欢许量，所以追踪借贷。
89、很好的诠释了资本及运作等一系列的东西、、、
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精彩书评

1、依靠项目和依靠系统赚钱，前者是浪花，后者是河流。中国资本圈网站的核心是人，几个重点：1.
定位准确2.会员数量控制，特别是高端会员，他们的共同属性是资金和资本。3.会员的体验，会员带来
的资源交流与交换，才是核心价值。4.线上平台与线下会所的互动。盈利是自然而然的事。 文化，产
品，服务三位一体才全面 世上投资归类之后，不过股权投资和债权投资两类。承兑汇票，在真实生意
往来下可以充当企业之间现金，到约定期限可以兑出现金。北京宜信，海澜之家涉非法集资，加盟商
押100万，6万管理费，保证加盟商税前利润100万。债券本身只能出现在债券和集资利息中。做什么生
意都要考虑想法，说法，做法三个步骤，具体的做法才是核心。信用杠杆的模式，利用有信用者的信
用去骗人。 对中年老板的必杀计：高质量的艳遇和广义的性：权力，金钱中国的大部分商业模式是利
用权力去获取市场资源，使用市场机制变现。 美女和金融的共同之处在于魅惑和不确定性 研究美国
骷髅会等精英组织的结构和运作方式，研究犹太人的组织形式，建立自己的体系，使用一传十，十传
百的狼群战术。 超越对手的前提是尊重和研究对手。从做生意变成做系统和做文化。商业和政治的精
髓之一都是心理学，人尤其是商人之间的竞争将是获取和利用信息强弱竞争，一样的优胜劣汰。民间
借贷江湖，影响力才是核心资源。 研究江湖文化的根源和历史，进行正反两面的反思，利用品牌和影
响力占领金融培训和研究的制高点，全面的研究民间金融的发展方向和发展规律。利用信用去获得经
济利益的行为都是金融行为，金融的本质就是暴力。怎样建立信用，是人从自然人到社会人的必然之
路，也是每个人顶天立地的基础。国内  MBA的标准有时就是权力与资金勾结的规模。同学经济是圈
子经济的一种，基本原理来源于圈子成员间人脉信任和违约成本高昂带来的交易信息基本对称，效益
和效率较高。同学中真实而有价值的朋友，往往是假装没有钱的人。道路是凝固的方法，找到了道路
就找到了方法。文化，是未来一切商战的制高点，在富与贵之间是有缝隙的，而利用缝隙的最好工具
就是文化。 林权投资和农业产业化一样，都依赖于配套的金融改革。企业家遇到以下情况就算是大危
机了：1.认识人越来越多，合作伙伴越来越少。2.资产越来越多，现金越来越少3.朋友和兄弟对你沉默
的越来越多，对你的话越来越少。 民间金融机构与银行合作做委托贷款，共同发行理财产品，帮助卖
掉已经发行的理财产品，共同处理银行不方便吃掉的不良贷款的企业资产等等 
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