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《外教与你聊商务外贸100英语主题》

内容概要

《外教与你聊商务外贸100英语题(附盘)》，本书美国外教全新编排，引领1种新的学习方式，丰富的
图书内容+动态口语、听力互动软件，2个方式，将个教带到你身边，阔视野、练听力、说口语，3个
维度全面提升你的英语力等内容。
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精彩短评

1、这本书里比较详细地讲解了日常用于生活中的口语及交际用语。是商务人士的好伴侣。买了几本
书是用于公司部分员工英语培训的，同事都说十分的好，所以会再买几本。值得推荐！
2、非常不错，包涵的很全面！
3、买了两本书，光盘都没有内容啊 直接弹出来
4、很好的一套英语学习用书
5、没什么特别的，一般般的
6、说教的部分比较多，对话少，但是从说教部分也能学到不少东西。
7、还不错内容粗略看了下还行
8、分类清楚 语言清晰
9、发音很准 每篇文章的前面的引言很长 对话很短
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