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《经贸英语会话》

前言

　　世界贸易正以高于世界经济平均增长率的速度向前发展。90年代中期，中国已经跻身于世界贸易
大国行列。国内有进出口贸易经营权的企业不断增加，从事对外贸易人员的队伍日益扩大。每一天都
有为数众多的我国外贸工作者走出国门，开拓市场，谈判交易；同时也有川流不息的外国商人前来我
国洽谈生意，寻找业务机会。中外商务交流空前频繁，这种势头还在有增无已。在这种形势面前，我
国现有的外贸工作者和未来的外贸工作者——大专院校涉外经济各专业的学生们，都感到迫切需要提
高自己的专业水平和语言水平，以应付纷繁的国际贸易事务，在现在或将来更好地完成工作任务。本
书即是着眼于此而编写的英语教材中的一种。　　商业交流是多方面的，口头交流是其中一个重要部
分。在世界日见变小的今日，外贸工作者每天都不乏机会以英语和外国商人当面交谈或在电话中通话
。如何使商业交谈提高效果，达到目的，这是一种艺术。它既需要对英语语言的良好掌握，也需要对
贸易知识和谈判策略的熟练灵活运用。本书在为它的读者培养从事外贸的英语口语能力方面提供了一
本适用的教材。　　本书根据外贸业务的主要环节分成15单元，它的内容密切结合近年来外贸业务的
实际情况，学了就能用，语言亦力求合乎英语口语惯用法和商业习惯。注释详尽，练习多样，便于自
学。每单元开头有业务简述，最后有相关的阅读材料，这些都能使读者掌握更多的背景知识和业务知
识，在不同的场合灵活运用。
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《经贸英语会话》

内容概要

《经贸英语会话》根据外贸业务的主要环节分成15单元，它的内容密切结合近年来外贸业务的实际情
况，学了就能用，语言亦力求合乎英语口语惯用法和商业习惯。注释详尽，练习多样，便于自学。每
单元开头有业务简述，最后有相关的阅读材料，这些都能使读者掌握更多的背景知识和业务知识，在
不同的场合灵活运用。
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《经贸英语会话》

章节摘录

　　第四章报盘和还盘　　（1）　　周：早上好，杨先生！近况如何？　　杨：非常好，周先生，
谢谢，我想贵方已收到我们对文具的询价单，是吗？　　周：对，是上星期四收到的，我们原打算发
传真向您报价的。既然你已经来了，我们可以现在就讨论。　　杨：太好了。说实话，中国文具在我
方市场很受欢迎。　　周：你这样说，我很高兴。我们的产品一向是以良好的质量和吸引人的价格而
闻名。　　杨：的确如此，所以在进行市场调查后，我们决定对17和42号产品增订5000打。这两种圆
珠笔是畅销品。　　周：谢谢。　　杨：请告诉我确切的交货期。　　周：让我想想，7月或8月可以
吗？　　杨：好，那时正是销售高峰。　　周：放心，没问题，你方对包装有什么特别要求吗？　　
杨：没有，老样子，硬纸板盒，付款条件呢？　　周：见票即付的信用证。　　杨：你报的是实盘还
是虚盘？　　周：实盘有效期两个星期。　　杨：谢谢，既然你方的报盘合理，我方可以立即接受。
　　周：我很高兴做成了这笔生意。　　杨：我也是。　　⋯⋯
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