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《优分销》

内容概要

2014年7月，ALiFenXiao更名为优分销（Ufenxiao）意为：优质产品、优势价格、优+服务。打造化妆品
行业领先的B2B网站。
优分销创办于2009年5月，是一家经营化妆品的电子商务平台。优分销位于中国化妆品批发市场（兴发
广场、美博城、怡发国际等）、中国箱包皮具批发中心（广州黄花岗、花都狮岭）、广州饰品批发城
（广州火车站）等众多工厂及大型批发市场集中地的广州，公司成立于2009年5月，致力于将优势货源
和电子商务进行完美捆绑，剔除过多中间环节从OEM厂家直达零售终端。优分销在分销行业里目前发
展最快、商品现货最多、类目最全、历史最悠久的化妆品批发的B2B网站。
优分销创办于2009年5月，是一家经营化妆品的电子商务平台。优分销位于中国化妆品批发市场（兴发
广场、美博城、怡发国际等）、中国箱包皮具批发中心（广州黄花岗、花都狮岭）、广州饰品批发城
（广州火车站）等众多工厂及大型批发市场集中地的广州，公司成立于2009年5月，致力于将优势货源
和电子商务进行完美捆绑，剔除过多中间环节从OEM厂家直达零售终端。优分销在分销行业里目前发
展最快、商品现货最多、类目最全、历史最悠久的化妆品批发的B2B网站。
优分销是广州市好抵贸易有限公司旗下官方化妆品批发网站。我们没有伟大的历史背景，没有雄厚的
资金技术的支持，我们有的是激情和奋斗。大学生的创业团队，从2005年发展至今，一直在进步，一
直在发展，我们深信依靠自己也可以创造传奇！ 我们奉行先做人再做生意，与客户合作奉行既做生意
又成朋友。
2005年，优分销创始人还是某重点大学2年级学生，无资金无经验，单凭激情开始了小规模创业。做了
第1个网站好滴网，在珠三角的高校女生市场有比较广泛的认知度。
2007年毕业了，创始人全职创业。2008年下半年，团队人数增加到10人全职，150人兼职。2009年创办
优分销，2010年优分销年销售额过1000万。2011年优分销旗下的品牌“悦薇娅”化妆品，在团购网站
、大型B2C网站、淘宝网等网络销售平台取得了喜人的销售成绩。
网站的销量稳定持续上升，使得优分销从0库存到小量库存再到畅销货大量库存的转变，由于销量的
提升，供货商也越来越优质，价格优势越来越明显，考虑到价格的优势和库存的压力，广州市好抵贸
易有限公司决定做批发和网店分销的业务，于是2009年5月与shopex合作定制使用了分销王系统，进行
网络分销业务，建设了alifenxiao优分销 ；优分销上线以来，已经有12083个注册会员（截止12年3月）
，其中一半是对分销有兴趣的，1/3的会员已经申请了分销权限，已经产生订单的会员也在不断增加中
。
优分销有自己的拍摄团队，做到产品说明为实物拍摄；有自己的仓库，货物均有现货库存，可以做到
资料好、发货快、缺货少。优分销强大的系统，支持支付宝、网银、信用卡的在线支付，支持淘宝卖
家一键同步订单，让加盟商安全方便快捷地进行下单和进货的操作。
2005年 在华南农业大学学生宿舍成立工作室
2006年 团队业务覆盖广州天河、白云、大学城等，主营业务手机电池及电脑周边
2007年 创始人大学毕业，进行全职创业，转型销售化妆品为主
2008年 与shopex合作，全面升级网店系统；
2009年 成立广州市好抵贸易有限公司，注册资金100万；创办优分销；
2010年 成功申请“漾格”商标，开始做饰品
2011年 成功申请“悦薇娅”商标，开始研发并代工生产护肤品；成功申请商标“ALiFenXiao”；荣获
“2011年网络分销20强”称号
2012年 悦薇娅定位做身体护理系列，手足膜产品在线下实体热销
2013年 悦薇娅品牌成功入驻淘宝美妆品牌库，成功申请“REVIYA”定位药妆
2014年 好抵贸易开始为微商提供分销服务，并倾力打造“WEIMASK”微面膜微创业项目。更名为：
优分销（原名：alifenxiao）
优分销的优势
货品丰富--------3000多个产品，全是淘宝网络热销的产品：护肤品、包包、家居、饰品；
质量保证--------产品承诺假一赔十，各种证件及授权文件齐全；
轻松分销--------提供数据包，专人辅导开店技巧。淘宝一键铺货及一键下单功能，轻松玩淘宝；
节省成本--------一站式采购，省去单个去找货源的加盟费，省去顾客购买多个货源商需要的多次运费
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；
更新及时--------每周都有100款左右的新货上架，库存信息每天更新；
服务专业--------客服接单并接受咨询，仓库处理订单并发货，售后处理退换货事宜。一周7天均有客
服值班。
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作者简介

优分销创始人 田巍

大二的时候开始创业做电商，2009年创办专注化妆品批发的B2B网站：优分销。
2012年开始了化妆品品牌道路，创办了多个化妆品品牌，在线下市场取得了较好的市场份额。REVIYA
（蕊薇医生，药妆品牌）在全国超500家药房销售；WEIMASK（微面膜）在微商圈月销百万，远销东
南亚多国，并于2014年11月在马来西亚吉隆坡成立分公司负责东南亚各国微面膜的销售及配送。

我的目标是把自己的品牌推向世界，得到更多国家的消费者认可，为中国的民族品牌争气！
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书籍目录

创业感悟
优分销田巍：选定一个方向，然后持之以恒的向这个方向去努力
优分销团队2005年开始组建，那时团队成员都是在校大学生。我作为团队创始人，大二开始组建团队
，初期我们是卖手机电池、电脑周边和护肤品的零售网站，2007年开始手机电池和MP3、U盘等学生
热销的电子产品价格暴跌，利润太低，于是我们专心做化妆品业务。（在化妆品这个领域做的越久越
懂行，07年到现在我们一直从事化妆品相关工作）。随着京东和淘宝迅速发展对高校电商的冲击，独
立B2C网站的零售越来越难做了，我们团队2009年开始停做零售专注批发和分销，购买了SHOPEX的分
销王系统，创办优分销专注于化妆品批发和分销的B2B网站。
优分销2009年5月创办，致力于为广大中小卖家提供一站式服务，包括：优质货源、物流运输、售后服
务、推广与营销培训等一站式货源供应服务。截止2014年10月，优分销会员数达到25000个，我们已经
为超过2000个网店、200多个独立B2C网站、100多家团购网站以及几百个实体店、连锁店提供一站式货
源服务。我们的客户每天都在稳定增加，老客户也越来越多，更多的网店掌柜和实体老板选择我们做
化妆品货源供应商。
优分销寻找产品源头进行批量采购，这样就降低产品成本，保证了产品质量，所有产品都现货库存，
批发商和分销商可以以很低的门槛就采购到质量有保证价格有优势的商品，所以中小卖家乐意与优分
销合作。中小卖家一般不能大批量采购，所以很难拿到厂家的支持价格；一般非专柜形式的实体店和
网店都是销售很多个品牌的，如果所有品牌都自己去寻找货源，不仅麻烦而且还有可能采购到假冒伪
劣产品。优分销这种热销品牌一网打尽，批量采购，少量批发及一件代发的分销模式，让中小卖家真
正受益了。中小卖家几百元的订单也可以享受到厂家要求几千元订单才会有的优惠额度。
大学生创业一路走来不免有辛酸和坎坷，但团队发展过程中欢乐比苦恼多，成功的甜蜜比失败的心酸
多，可以说我们创业是比较顺利的。分享一些我的创业感悟吧，希望能给想创业的人一些帮助：

一：创业初期，诚信让我解决资金困难
还在大学那会儿，每个月家里发的几百元吃饭的钱根本不够创业。要进货怎么办？我拿着身学生证去
广州的岗顶电脑城跟那些供应商一家家的谈。05年还是U盘刚普及，MP3很热销的年代，那时主要是
进U盘和MP3然后到学校倒卖，当然要保证比电脑城卖的低价。很多老板认同了我的观点，并且很支
持我的想法，部分老板决定跟我合作。我们合作的模式是：我先拿货回学校卖，然后周末来结上周的
账和进新货。刚刚开始合作，进的货很少，价格折扣也一般。合作后的每个周日，不管天晴下雨，我
都会按时到电脑城跟这些老板结算和进货，慢慢的给我赊账的金额越来越大，给的价格折扣也越来越
低。由于我的价格优势和货源支持，采购资金这块没有压力了！不仅本校生意做的不错，附近几个大
学的同学也来购买我们的产品。于是在兄弟院校招收代理，进行送货和收款，发展团队就成了顺理成
章的事情了。
二：真诚服务好每一个顾客，不求顾客数量只求顾客质量
“金杯银杯，不如客户的口碑”，如果不诚信，口碑不好，做再多的推广也是浪费广告费而已！优分
销投入的推广费用是很低的。网站组建初期我们也做了谷歌和百度的付费推广，会员数积累到5000左
右的时候，我们就暂停了付费推广，网站SEO一直有做，“化妆品批发”是我们的主业，这个关键词
在百度和360的自然排名常年都是第一页展现。我们很多客户与我们长期合作，比较愉快，这部分客户
的朋友如果要开实体店或者开网店，都会推荐他朋友来优分销。优分销现有会员两万多个，其中50%
进行过合作。目前每天新增会员50个左右，有30%的新会员属于“朋友介绍”来源。这部分会员的质
量较高，因为对优分销的认知和信任度要高于其他来源方式的会员。一些朋友做独立网站一味追求访
问量和会员数的多少，不重视自身服务和售后服务，这样做的结果是转化率低，客户忠实度低，导致
推广费高昂拖垮整个团队。
三：以诚相待，做个真实的人，客户会喜欢你
做人要真诚，做生意也一样。我们网站的公司介绍及公司相册都是真实的，公司相册也会定期更新。
一些网站会在网络下载一些高大上的办公楼，这些图片客户可能早就在其他地方见过了，你把这些不
属于你真实情况的图片弄上去，没有帮到你反而使你的潜在客户不信任你了。优分销很早就建立了客
户QQ群，大家在群里互相分享护肤品销售经验，偶尔也吐槽客服的各种不对，不要害怕你的客户批
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评你，只要是客观的批评，都是爱你的表现。他如果不爱你他就默默的去选择其他供应商了，不需要
浪费时间来指出你的缺点。事实证明，我们的QQ群以及后来的微博、微信群，帮我们很好的维护了
客户关系。群里有很多会员是2011年之前注册的，现在仍然是活跃的下单会员。只要我们有真诚对待
客户的心态，何必担心客户们在一起议论呢？以诚相待，客户会给你最公正的评价，优分销的QQ群
没有客服，一个问题抛出来，懂的人就自然回复了，很多老会员回复问题的水平不亚于我们的专业客
服。
四：诚信让顾客交易放心，让我们资金利用率高
由于做批发业务，利润比较低，进货资金需要比较大。如果客户货款到账不及时往往造成资金周转问
题，优分销90%以上的交易都是即时到帐交易（支付宝即时到帐、网银及银行ATM转账等），这样大
大提高了我们资金周转效率。要做到这一点很不易，我们要感谢客户的信任。这也是我们长期诚信经
营的结果，如果优分销有不诚信的行为，肯定不会有这么多的人即时到帐交易。这对于一个处于发展
时期的批发网站是很重要的，这使得我们的公司现金流很健康，这也是我们公司能存活下来而且不断
向上发展的一个很重要的因素。我在此谢谢大家对我们优分销的信任，我们一定继续努力，不辜负大
家的信任与厚爱！
五：获取忠实客户群后，要进行多元化发展
代理的品牌化妆品进行批发利润极低，盈利甚微。我们从2012年开始推出自有品牌，充分利用已经积
累到的客户资源推自己的品牌，利润大大提高了，而且推广的成本很低。我们的客户都是卖家，都有
自己的销售渠道，我们很懂化妆品卖家需要什么样的产品和期望的利润空间，所以我们开发的产品比
较迎合客户的需求。我们先后推出了悦薇娅、REVIYA药妆、WEIMASK微面膜，在线下销售渠道取得
了不错的业绩。微面膜是针对微商需要推出的一款高端面膜，短短3个月有1000多个微商加盟销售。我
们策划的“带着小微去旅行”“小微面膜在世界”等微商活动，收集到了全球20多个国家的标志性建
筑前展示微面膜的图片，很多微商面膜品牌纷纷模仿。
六：团队只做擅长的事情，不擅长的花钱给专业的人做
在做自有品牌的时候，我们开始不仅做了化妆品，还做了女包和饰品，我们对化妆品的销售和市场比
较熟悉，我们简单的以为女包、饰品和化妆品都是女性消费者，销售方法和市场需求应该差不多，结
果我们的女包和饰品都没能做好，不久便停了专心做化妆品。团队成员的大学专业是五花八门的，我
本人是生物技术专业，还有外语专业、电商专业、艺术专业的。我们在网站系统这块是个软肋，团队
里基本没有懂这块技术的人，创业初期请人做网站花了很多冤枉钱，网站经常莫名其妙的无法访问，
找做网站的人他说是空间问题，找空间商又推到网站开发者。不仅浪费了钱还耽搁了生意，2008年与
商派合作后，我们在网站系统这块比较省心了，网站出问题的情况比较少了，出了问题商派技术也会
马上解决好。如果我们公司自己负责网站技术，请人开发程序加服务器费用再加维护费用，肯定比现
在给商派的服务费要高的多，而且效果不一定好，毕竟网站系统商派最专业，而我们的专业是批发化
妆品！
七：选定一个方向，然后持之以恒的向这个方向去努力
这一点很重要，成功的企业基本上都是在某一个行业从事了多年才成为行业的老大。说白了，不要轻
易改行。如果你确定你现在从事的行业毫无前途或者你不适合在这个行业继续发展，你才可以改行。
因为改行意味着你前面对行业的积累要清零，要从零开始，这无疑是浪费时间。不要跟风，选定自己
的方向，然后一直坚持做下去。
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