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《微信营销揭秘》

内容概要

《微信营销揭秘：战略认知+运营策略+效果评估+行业案例》是一本深入介绍企业微信营销的书，是
一本全面讲解微信公众账号运营管理的书。从对微信营销战略上的认知到运营的技巧与实践等方面，
多维度地详细介绍了企业或个人微信账号的运营与营销，文中所选的所有案例都是业界最成功的案列
，对企业微信运营有极强的参考价值。
首先，《微信营销揭秘：战略认知+运营策略+效果评估+行业案例》详细分析了微信之所以被大众如
此喜爱的背后逻辑，因为只有了解了这其中的奥秘，以后的微信营销活动才能有针对性，才能最大限
度发挥微信营销的功能。其次，基于微信的最新版本详细分析了微信语音、朋友圈、位置签名、漂流
瓶、扫一扫、公众号等功能背后的商业机会。然后从运营技术的角度，总结了微信公众号的规划、设
计和运营方式，并且对微信内容的规划、写作和推送技巧做了认真的归纳。最后从营销效果的角度对
如何吸引新粉丝，如何留住老顾客，如何挖掘老顾客的新价值，如何通过微信公众号后台数据分析评
估营销效果做了充分的说明。同时，《微信营销揭秘：战略认知+运营策略+效果评估+行业案例》还
从行业的角度具体分析了餐饮、旅游、航空、电商、酒店和汽车等行业的微信营销方法和技巧，对其
他行业的微信营销有很大的参考价值。这是一本集理论与实践和案例相结合的微信营销书，简单有实
效是这本书最大的特点。                                         《微信营销揭秘：战略认知+运营策略+效果评估+行业案
例》是一本深入介绍企业微信营销的书，是一本全面讲解微信公众账号运营管理的书。从对微信营销
战略上的认知到运营的技巧与实践等方面，多维度地详细介绍了企业或个人微信账号的运营与营销，
文中所选的所有案例都是业界最成功的案列，对企业微信运营有极强的参考价值。
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作者简介
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