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《创业与营业：开办一家赚钱的企业》

内容概要

当您投资创业之时，是不是会为公司注册等开办事宜而纠结？
当您开张大吉之后，会不会因为众多的具体事务而焦头烂额？
创业涉及方方面面，如何寻找创业机会，如何筹措资金，从哪里开始起步，怎样计划、实施，不清楚
这些问题，肯定无法成功。清楚了方法，你还得知道怎样注册公司，怎样准备经营场所等实际问题。
即使公司成立了，还会有许多从未碰到过的问题让你的事业陷入危机，你需要知道暗礁在哪里，并做
好应对的准备。
《创业与营业:开办一家赚钱的企业》作为一部完备的创业和营业指南，方法讲解全面，流程介绍细致
，并给出了高含金量的创业项目清单，为你成功创业提供备选方案。《创业与营业:开办一家赚钱的企
业》结合大量生动的案例，即使没有任何理论基础的朋友，也可以轻松弄懂创业和运营的每一步。
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《创业与营业：开办一家赚钱的企业》

书籍目录

第一部分 我准备：创业前的全面规划
你是否具备创业的素质？你适合什么样的创业项目？需要多少钱来启动你的项目？你是否已经做好了
充分的市场调研？是否有经营企业的方法和经验？⋯⋯创业前的全面规划，对成功至关重要！

第一章 你具备创业的心理特质吗
第一节创业成功者的心理特质
第二节克服创业恐惧症
第三节不是偏执狂就无法成功
第四节天下大事必作于细
第五节个性决定创业成败：创业潜质测试
第二章 寻找适合自己的创业机会
第一节从熟悉的领域切入
第二节创新——新经济时代的机会
第三节边打工边寻找创业机会
第三章 筹措创业资金
第一节创业前的资金准备
第二节无中生有的创业筹资途径
第四章 开业之前必须要做的三件事
第一节前期调研必不可少
第二节确定创业方略
第三节确定创业方式

第二部分 我必须：启动创业引擎
建立优势互补的创业团队是创业的关键，新公司开办前首先要把人的因素确定下来。之后，需要用公
司实体这么一个合法的组织形式确定每个人的角色和各自的责、权、利。公司注册与开设是一个比较
琐碎及讲求很多细节的过程，提前知道流程和每个环节需要准备的材料，可达到事半功倍的效果。

第五章 建设你的创业团队
第一节成功团队必备条件一：共同的目标
第二节成功团队必备条件二：相近的理念
第三节成功团队必备条件三：彼此信任
第四节成功团队必备条件四：优势互补
第五节成功团队必备条件五：合理的利益分配机制
第六章 公司创办流程
第一节工商注册：给公司一个合法的名分
第二节准备经营场所
第三节其他开业准备
第三部分 我能够：新公司经营管理实务
恭喜你，新的公司开始启航了！一路并非风平浪静，但只要你目标明确，战略得当，加上到位的营销
和管理手段，你的企业一定能披荆斩棘，茁壮成长！

第七章 新公司经营策略
第一节新公司如何迅速打开局面
第二节新公司成长战略
第八章 生存的关键是利润，利润的关键是营销
第一节产品定位：营销的制胜关键
第二节价格定位策略
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《创业与营业：开办一家赚钱的企业》

第三节一本万利的品牌营销策略
第四节分销渠道：建立企业利润管道
第五节广告：产品推广的必由之路
第六节让门店布置为营销加分
第七节网络宣传：低成本营销的杀手锏
第九章 行政管理：“攘外必先安内”
第一节行政制度规范：没有规矩不成方圆
第二节行政事务与行政费用管理
第三节办公室物件管理：有理有序，科学取用
第四节客户接待：企业的对外招牌
第五节法务与公关管理：为企业保驾护航
第六节后勤与杂务管理：确保后院不起火
第十章 人力资源管理：把人心当成事业来
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《创业与营业：开办一家赚钱的企业》

精彩短评

1、我读过的创业相关的最完整的一本书，强烈推荐！从公司创新模式，团队，流程，人力资源，财
务管理，领导策略等方面综合论述。是创业必备的书籍！
2、实现梦想得从“做”开始
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《创业与营业：开办一家赚钱的企业》

精彩书评

1、本书是一本实用性很强的创业和新企业运营指南，告诉你如何创业以及如何运营你的新企业。本
书旨在为有志于创业的人员在创业过程中遇到的各种问题提供解决方案和方法，具有实用性、操作性
、技术性等特点。作为一部完备的创业和营业指南，本书方法讲解全面、流程介绍细致，并给出高含
金量的创业项目清单，为我们成功创业提供备选方案。同时结合大量生动的案例，即使没有理论基础
，我们也可以轻松弄懂创业和运营的每一步。
2、创业者的欲望，许多来自于现实生活的刺激。因为现实生活的不尽如人意，因为贫穷卑下的困境
而饱受苦难与炎凉，让他们感到无比屈辱，这种刺激会在他们心中激起一种强烈的反抗精神，于是他
们极力改变自己，改变身份，提高地位，积聚财富，从而使他们作出一些“超常规”的行动。于是，
这份强烈的创业欲望，开启了他们的创业之门。 创业者希望把事情做好，这主要不是为了获得社会承
认或声望，而是为了达到个人内在自我实现的满足。创业者希望承担决策的个人责任，在解决问题、
确立目标并通过个人的能力达到这些目标时负有责任；喜欢有一定风险的决策；对决策结果感兴趣，
不喜欢单调的重复性工作。成功的创业者，都具有非常乐观自信的心态。在他们看来，人活着就是为
了生活得更快乐、更幸福，而幸福的生活是自己努力争取来的。因此，为了使自己生活得更幸福，他
们产生了强烈的奋斗欲望。他们不断调控自己的情绪，使自己心情开朗，情绪稳定，精力充沛，对生
活充满热情和信心。遇到不好的事情，他们不断地变换思考方式，从而形成了坚定的信念。成功的创
业者不仅相信自己，而且相信自己正在追求的事业，不仅能在失败之后振作起来，而且还能从失败中
吸取教训，以增加下一次成功的机会。坚信自己的创业团队有能力在激烈的竞争中获得胜利，以坚忍
不拔的毅力和满腔的热情去争取成功。
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