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《买房心理学》

内容概要

安居方能乐业，房子买对了，人生才幸福。
买房是很多人，特别是年轻人的迫切需求，所谓有恒产者有恒心，有了房才有安全感。房子很重要，
买对房子更重要。一来，买房要花掉大量资金，甚至透支未来的收入；二来，大笔的钱不是为了换取
那一百来平米的空间，而是要布置一个家，一个享受生活的地方。
《买房心理学：可以用于实战的买房心理博弈全书》从房产专业知识、心理学、环境学、博弈论等角
度告诉你什么样的房子才是好房子，怎样以更合理的价格买到好房子。书中案例全面详实，既有成功
的经验分享，也有失败的教训总结，读完《买房心理学：可以用于实战的买房心理博弈全书》你能轻
松识破地产商惯用的心理诡计，学会买房达人的省钱心理学智慧，成为懂行的买房人。
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《买房心理学》

作者简介

章岩，本名张兵，致力于营销策划、销售心理学的研究。出版有《销售中的心理学诡计》《销售就这
几招》《销售电话应该这样打》《20几岁学理财，30岁后才有钱》《别让理财毁了你》等经典图书，
畅销全国各大书城，深受读者好评。
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《买房心理学》

书籍目录

前言 买房是每个中国人的必修课
第一章 “钱越来越不值钱，我就相信实实在在的房子”
要保值，我就相信实实在在的房子
楼市里，每个人都是庄家
买房讲究“快、准、狠”
自住要为自己想，投资要为别人想
第二章 买房要牢记的“常识”
一定要看地段——买地段好的烂房子，还是买地段烂的好房子？
买房瞄准四“硬件”——面积、功能、地段、独立配套
饭香飘到办公室的时候，离房价下跌就不远了
房子有价，景观无价
没有房产证的房子，就像从根儿上烂了的水果
房子就像女人，太老了就不值钱了！
第三章 看房心理学——会看的看门道，不会看的看热闹
看房，最该带上哪些人
买成屋还是买预售房
一楼，买还是不买
最具个性“毛坯房”，买房仍需多长个心眼
阳台，偷窥私密的管道还是呼吸新鲜空气的好地方
郊区的房子不是挑地段，而是挑生活环境
偏僻楼盘即使什么都好，也还有一个安全问题
物业服务不好，再好的房子也白搭
名人做邻居，就是拉升房价的活广告
有医生做朋友，但不要有医院做邻居
远离这五位“恶邻”——工厂、菜市场、加油站、殡仪馆、车站
容积率不仅仅是一个数字，更关系着住户的舒适程度
第四章 识破开发商的诡计——巧对开发商的那些手段
自己带尺，量量样板间到底有多大
开发商销控表制造热销假象，购房者要提防从众心理
开发商以经典户型为诱饵，买房者小心“求好”心理被人利用
是真的打折，还是羊毛出在羊身上
当开发商挤牙膏式降价时，一定要按兵不动
别怕，“不卖”和“缓卖”只是开发商影响舆论的说辞
别让“美丽的概念”成为支撑房价的手段
四个“为什么”，让开发商的骗局无所遁形
以不变应万变，空口无凭立字为证
如果卖方不出示现成的购房合同，一定有猫腻
了解置业风险，才能让自己避开风险
枯木逢春，让开发商的涨价玄机无处遁形
别对异性售楼员太仰慕，慎防开发商的美人计
主动提出与开发商协商房款计算方式，被拒绝就放弃
要知道广告也受法律约束，拒绝商家的偷梁换柱
第五章 买与卖的心理博弈——买房时与卖方巧做周旋
隐藏自己对房屋的喜爱程度，谎称去看别的房子，
罗列房屋缺点，或以现金不足为由拖延付款时间
以现金不足的原因迫使房东降价，关键时刻拔腿就走
面对卖方的假痴不癫，推迟签约是最好的自保手段
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《买房心理学》

虚拟竞争对手，侃价“中场”电话铃响
随身带现金，价格便宜立即付定金，房东都是见钱眼开
第六章 买房箴言——当人人都贪婪的时候，你就要恐惧了
彪悍篇：如何在房价大涨前接连吃进
权衡篇：与其花高价购买郊区的新房，不如投资地段好的二手房
神算篇：用未来的眼光看地段
明智篇：投资忌凑合，拒绝“负资产”
勇气篇：买生不买熟——敢于进入尚未完全开发成熟的区域
决断篇：不要让“价格恐慌症”影响了你的判断
观察篇：盯紧具有利好因素的城市外围房源
实在篇：谈“拐点”不如谈“抄底”
稳健篇：投资步行街商铺——踩出来的财富
魄力篇：市场大变时，即使付了定金也要敢于“壮士断腕”
审慎篇：人人都贪婪的时候，你就要小心了
安全篇：崩盘时，小户型更容易逃出生天
机遇篇：抓住时机换房，麻雀变凤凰
机警篇：别让高层次的“房托”给涮了
现代篇：利用万能的网络绕开中介直接找房东私聊
唯心篇：如果不是百分百要买，有意向也不要交意向金
法律篇：定金与订金，要认清具有法律效力的担保形式
第七章 省钱心理学——买房就像买菜，该省就要省
最齐心省钱法：团购是可以打折的
最用心省钱法：要想省钱，就要削减“隐形”的费用
最贴心省钱法：以租养房，让还贷变轻松
最省心省钱法：银行贷款打折——选对银行也能省一笔钱
最细心省钱法：尾盘市场上一定能淘到好房子
最放心省钱法：二套房省钱秘方——“1+1”式置业公积金贷款
最爱心省钱法：爱拼才省钱——小两口财产聚合买房术
最小心省钱法：控制贪心，将商家的笑脸去伪存真
最黑心省钱法：跳单另找中介买房法——可省一半中介费
第八章 买房中的风水心理学——买房就要“风生水起”
买方方正正的房子，做堂堂正正的人
房屋的光线——阴阳平衡，万物生长
房子的大小要用人数衡量，最好平均每人占有25平方米左右
房子“水火”忌十字：当厕所遇见厨房——绝无浪漫可言
楼层与五行：金木水火土，住哪最有福
要挑气色好的房子，选错楼盘色彩可引发抑郁
采光通风，窗明几净，房价才能高人一等
买房，远离这八种不详风水
附录一 房屋买卖合同样本
附录二 二手房买卖合同样本
附录三 房屋中介买卖合同样本
附录四 房屋租赁合同样本
附录五 房地产名词解释及基本常识
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《买房心理学》

精彩短评

1、以后写评论找托儿找点有脑子的。
2、中国第一本买房心理学读本，开创了一种全新的思路，冲着这一点，也要点个赞。
3、投资买房的实用书，少被人坑，可以参考的要点挺多的
4、买房手册，我通过这本书的指导，买商业写字楼买在楼梯口，果然租金比别的地方贵了许多，哈
哈，很值得的书
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《买房心理学》

精彩书评

1、　　所有人都知道钱越来越不值钱，但是如何让自己手中的钱保值呢？　　有的朋友或许会说炒
股、买黄金什么的。确实，在投资行业中，炒房子算不上是最赚钱的。比如炒黄金、炒股票，这些东
西都比炒房子赚钱快。但是素来有“东方犹太人”之称的温州人为什么会选择房子作为购买对象呢？
为什么温州人不去炒黄金，不去炒股票，不去炒其他可以炒的东西，却集体地买房子？关于这个问题
，我们看一看温州人发家的历史就可以知道原因了。　　有人观察发现，温州人做事情总是死心塌地
。只要是他们认准的，不管花多大力气，他们也愿意把这个事情做得很好。所以从一开始温州人在创
业过程中，就多了一些韧劲儿和拼劲儿。温州人的钱是什么，是他们那一代人辛辛苦苦用血汗钱赚来
的。一心想要赚钱的温州人，既然搞投资，就要选择一个十拿九稳的项目来保值，他们不可能拿着自
己的血汗钱来开玩笑。随随便便选一个项目碰运气，这不是符合温州人的创业理念和投资性格。温州
人大把地投资房地产，这也正说明了房地产是一项最稳最实在的投资。正如温州人所说：“要保值，
我们就相信实实在在的房子！”
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