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内容概要

《突破微营销——破译移动互联网密码》是一本详细剖析互联网营销的书籍，其中把互联网细分为4
个时代，把移动互联网细分为两个时代进行了详细解析与说明。
《突破微营销——破译移动互联网密码》介绍了制定3R营销标准+FT传播标准来定义从品牌建立到品
牌崛起的过程，解读了电商时代、微商时代的营销技巧和方法，并深刻讲解了在互联网以及移动互联
网中进行营销的全新思路与策略，以及如何成为一名合格的“粉丝官”。 《突破微营销——破译移动
互联网密码》介绍的15个传播技巧和40个微信公众号的传播技巧等内容能让营销人员对PC端和移动端
营销有全新的认知与理解。
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精彩短评

1、2017年4月9日在图书馆一个小时左右看完。互联网小白可以看仔细一点⋯⋯
2、此书内容很新意，互联网时代细分到位，特别是3R营销很有意识有深度。
3、前面写了一堆的互联网编年体，东拼西凑了商业不靠谱的一些文章。这哥们儿纯粹为了刷脸，才
写的这本书吧~

Page 6



《突破微营销——破译移动互联网密》

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:www.tushu111.com

Page 7


