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《银行保险》

内容概要

进入21世纪以来，中国寿险业中一个新业务系列——银行保险（bancassurance）异军突起。短短3年的
时间，银行保险的全国保费收入由2000年的7.2亿元，占人身险总保费的0.7%，迅猛提升到2003年的保
费收入765亿元，占人身险总保费的25.4%，所有业内人士都将目光投向这个蓬勃发展的崭新领域。
    从总体上来说，银行保险是国际经济一体化。金融一体化的必然产物，是一个全新的业务模式，它
产生的背景、业务特点、运营模式等各个方面，与传统的寿险个人营销、团险等有很大的不同。金融
创新和IT技术的变革更推动了银行保险业的快速发展，并使之成为寿险业乃至整个金融业的一个重要
发展方向。
    国外银行保险虽然发展仅有十几年，但相关的著述及研究报告已经相当多了。我国银行保险的理论
研究只能算刚刚起步。本书作者根据多年工作的积累，并参考国外一些较权威的、前沿性的最新资料
，结合我国银行保险自身的发展特点，以及我国银行保险近几年业务发展的实践经验，从银行保险的
起源、运营模式到银行保险的产品、渠道管理、人员管理、培训管理等各个方面，力求较系统地向读
者展现银行保险的全貌，启发读者对问题的进一步思考和探讨。
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编辑推荐

　　《银行保险》作者根据多年工作的积累，并参考国外一些较权威的、前沿性的最新资料，结合我
国银行保险自身的发展特点，以及我国银行保险近几年业务发展的实践经验，从银行保险的起源、运
营模式到银行保险的产品、渠道管理、人员管理、培训管理等各个方面，力求较系统地向读者展现银
行保险的全貌，启发读者对问题的进一步思考和探讨。 
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