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内容概要

很多人因为微商遇见了更好的自己。《引爆朋友圈：手把手教小白做微商》旨在让想做微商的人看清
微商的门道，走出自己的微商之路。
《引爆朋友圈：手把手教小白做微商》分为7章。第1章让我们了解什么是微商，它有哪些模式，如何
开始做；第2~5章是全书的精华所在，从产品选择、朋友圈运营、推广转化、服务构建这4大方向解剖
微商精细化运营的全部流程；第6章介绍了小企业做微商该怎么办；第7章从用户需求的角度阐述了微
商的发展趋势。
《引爆朋友圈：手把手教小白做微商》是一本微商运营全流程的指导书，适合所有想做微商、正在做
微商和那些准备全渠道发展的电商从业人员。
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精彩短评

1、总结很清晰，作者有一定的经验，对小白来说很不错
2、做薇伤最重要的是课元，没有课元什么都白说，加人不是优点，引流才是王道，让有需要的人主
动来加你，精准客户上门来，助力薇营销，精准粉滚滚来。把机会变笑话？还是变fang法？由你定 好
的学习方法尽在【XR800820】 打开陌生人市场,让更多的人知道你的馋品 主动加你辽解馋品..只要你肯
努力 一切没问题 想了解的加薇好的学习方法尽在【XR800820】
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精彩书评

1、如果你想做好徽商，就要先充实自己的大脑，练好内功。磨刀不误砍柴工！　　什么都不懂贸然
进入只有当炮灰的份！不要轻信什么加人软件 卖精准粉的那些--！精准粉哪能来的那么容易？　　精
准粉是需要用科学的方法去引流的，引流才是王道！　　徽信营销的八大误区： 　　1、心态误区，
急于求成。 　　2、方法误区，生搬硬套。 　　3、竞争误区，永远想着超越对手。 　　4、地理误区
，总想全面开花。 　　5、消费者误区，讨好所有人。 　　6，品牌误区，什么都想卖。 　　7，目标
误区，只做销量不做品牌。 　　8，合作误区，只有广告没有策略。 　　大部分薇....尚盆友失败，做
不好的的主因，不是因为产品不好，而是不懂营。。销，不知道怎么样别人主动来加人!，　 　　其
一 你不懂找。精。准。客户和潜在客。户，　 　　其二 你不懂塑造产。品价值!　　 　　其三 你不懂
如何给自己盆友圈造势，勾起别人的购买欲!　　 　　　　其四 你不懂如何抓住客户的内心诉求，营
。造。攻。心。营。销!　　大家都想快速加优质粉，想要更多的玳里，在徽信盆友圈中都想快速的有
人买你的东西，然后促成订单，赚到一桶金。　　　但很多小白们不懂得从何起步，不懂如何找精。
准。客。源，可是要怎么做呢　　学习让别人主动加你，找你购买产品的方法，　　想突破自己的
加V╋腾云【jw37505774】　　现在身边的徽商越来越多，但是贝兼钱的却未必有多少，徽商大至分为
这几种： 　　一、只转发图片，什么也不干，有人问了就回答，没人问了就不管了，象这种情况刷屏
越多只会让屏蔽你的人越来越多，徽信圈里的人越来越少，而自己还抱怨不赚米。 　　二、试用了产
品也不错，想做玳里又不想交保证金，总觉得不想花钱，就想转发图片，让上家一件代发，这样的话
永远赚不了大钱，　　最多赚个几十块钱的零花钱。不交保证金上家也不会对下家上心，毕竟上家感
觉你是没诚意做这件事，所以人家也不会上心去教你。 　　三、试用了产品也不错，交了保证金做了
玳里，也拿货了，但是卖不出去，就是每天只会转发图片，这种情况可能你是初做徽商比较迷茫，　
　想学徽营销而上家也不太懂所以也没什么好的方法来教你，只能靠自己，比较难。 　　四、试用了
产品也不错，交了保证金做了玳里，也拿货了，上家也不错，每天教你一些营销知识，而你不善于去
学最终还是感觉货卖不出去。 　　五、这就是做的最好的一种了，自己不服输，不认输，有抱负，遇
到了会教你的上家，而自己也肯按上家交的方法去学习，　　并且也延伸了自己的一些方法，所以执
行力也是很重要的。 　　综上所述，一个好的产品，一个好的团队，一个好的上家都是很重要的，让
你能走好多捷径，成功的路上少一些荆棘，　　有通往成功的捷径不选择为什么非要去选择一些弯路
呢？ 　　我做徽商己经两年了，经验告诉我，徽商顾名思义就是在徽信圈里卖东西，徽信圈里人不多
卖给谁？如果不是精准客户人再多有什么用？　　如果你是卖得高端品牌，徽信圈里的人没什么经济
实力谁会去买呢？所以徽营销主要是两点： 　　第一是徽信圈人必须多，第二客户必须精准。 　　
但是虽然这是两点，但能做到这两点不是每个徽商都能做到的，那是需要方法的。从我两年的实战经
验告诉我，只要你肯努力，好学，无处不在推广： 　　一、如何快速建立自己的鱼塘 　　二、如何
在QQ、论坛、徽博营销 　　三、如何在盆友圈营销 　　四、软文的写作及推广 　　五、如何找到你
的精准客户 　　除了这五点我还有好多关于徽营销的视频和文章，在这我就不一一列举了。 　　V╋
腾云【jw37505774】　　　　方法大致分为四部份 　　第一部分 加精准粉 　　第二部分 货源选择 　
　第三部分 好友和货源都有了 　　第四部分 教你写出怎么可以吸引客户的软文 　　怎么去运营做大
自己的盆友圈 ！ 　　第一，我们教你怎么找精准人群，通过我们的方法，让对你产品有需要的克原
主动加你，让你的精准粉数量提高！ 　　第二，盆友圈营销策略，教你如何提高潜在客户信任感，让
自己的客户变成你的粉丝！我们教你怎么去做，让他们认可你的产品，产生购买**！ 　　第三，教你
怎样招到更多的玳里，然后用我教你的方法五培训他们，然后维护他们，让他们更有效益的为亲出单
！ 　　第四，《如何寻找一手货源篇》，找到最给力的一手货源每年最少省几万块 　　第五, 《攻心
营销》，让你紧紧抓住客户心理，提高成交率，不再因为沟通不到位丢失客户！ 　　很多都是在盲目
的加人　　 　　第一：记住做薇....尚不要想着如何加好友，要想着如何去吸引好友，再多的加友软件
都是没用 的，做再多的推广也是徒劳！ 切记！！推广加的好友不可能是你的精。准。客。户！没准
还加来做薇....尚的竞争对手！这不是花钱买罪受嘛！。。。。当然不值得！！！你要学着如何用方法
把客户吸引过来，一定要学会引流！！！　　第二：就要想着用方法，如何拓展你的好友人数！因为
刚开始做， 你只能主动的去加好友，那么　　如何让别人主动加你好友呢，怎么增加精。准。客。源
呢？　　方法很多V╋腾云【jw37505774】　　致 薇....尚.....徽.....店.....主 　　1,精.. 准.. ..客.. 户.. 少 ..代
..理 ..少.. 的 来 找 我。 　　2，生... 意 冷 清，还 在 不 停刷 屏 的来 找 我。 　　3让 生 ...意. 火 起来 ，
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钱 脉 永 远 跟 着 人 脉走 ， 　　更新继续中~~欢迎大家加我徽信一起进行学习交流~~我将指导大家如
何具体操作让精准粉丝主动加（备注方法V╋腾云【jw37505774】　　认准腾云徽信------V╋腾云
【jw37505774】
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