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《网店应该这样推广——淘宝店铺赚钱的谩�

内容概要

《网店应该这样推广——淘宝店铺赚钱的秘密（第2版）》是一本系统地讲解关于如何进行网上店铺
营销的技巧合辑，精选自皇冠卖家开店多年以来积累的经验。读者可以在非常短的时间内就完全掌握
这些技巧并且套用到自己的网店中去。《网店应该这样推广——淘宝店铺赚钱的秘密（第2版）》针
对网上开店及商品的销售，系统介绍了商品发布技巧、商品定价“潜规则”、用好千牛软件、利用淘
宝免费资源来推广网店、淘宝论坛免费推广、直通车推广、淘宝搜索与SEO、满就送赚钱赚人气、设
置好钻石展位、聚划算引发团购狂潮、免费试用推广、在淘宝店铺外进行推广的技巧、微信营销推广
店铺、网店促销策略大全、与买家的沟通实战、分析买家心理、处理好交易纠纷、维护好客户关系、
网店经营中店长必修的制胜秘诀。掌握并活用这些技巧，能让店铺在众多网店中脱颖而出，把生意做
大做强。
《网店应该这样推广——淘宝店铺赚钱的秘密（第2版）》适合已经开办了网店，想提高营销水平、
扩大经营的淘宝网店店主阅读，也适合希望拓展网络市场的企业及有意进行网络营销的个人阅读，同
时本书也可作为电子商务营销培训的参考教材。
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