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前言  本书主题
第一章 何谓专业推销术？
        专业推销术七大秘诀
第二章 你自己是最重要的产品
        了解自己的六大秘诀
第三章 学会有效交流的基本方法
        交流的六大秘诀
第四章 识别和发展潜在的客户
        准备发展客户的五大秘诀
第五章 上门推销是一项表演
        使你推销得以成功的六大秘诀
第六章 提高你在销售中的实力地位
        实力和谈判的七大秘诀
第七章 异议是你的朋友
        克服异议的五大秘诀
第八章 成交是最后的冲刺
        成交的四大秘诀
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