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内容概要

本书介绍了顶级销售人员的主要销售策略；在书本上学不到的销售技巧；成功销售人员必须养成的习
惯；销售人员最容易犯的错误及解决方法。
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精彩短评

1、一般
2、后半部分需要再读
3、当年做安利时看的书。那逝去的青春呀...... 转赠出去。
虽然电话销售渐行渐远，但其核心还是不变的：准备工作，准备工作，还是准备工作。
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