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《读故事学营销》

内容概要

所有优秀的营销都因智慧而深入人心，因为深入人心，因为深入人心，营销才变成一种艺术和情趣，
因为智慧，营销人员才享受到营销的快乐和事业得心应手的舒畅。
　　学营销已经是个人创业和组织运营最为重要的一个环节，本书收集和整理了在全球各大翁事广为
流传的经典寓言和精彩案例。多年来，这样的故事让众多管理者从中得到营销的启示，改变了组织的
命运。
　　通过这些故事的学习，你可以洞察到种种的营销智慧并学以致用，用之有效。它完全融合了当今
许多专业的营销课程精华，使之简单易学，生动有趣。运用本书这些方法，你会发觉满足并超越顾客
期望，并由此给你带来商机与财源是何等容易。
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《读故事学营销》

章节摘录

书摘1  垄断后的冷清    有一家公司，拥有半条街巷的门面房。这条街巷附近是个很大的居民区。公司
由于十几年来业务不景气只好撤了门店，空房对外招租。有一对夫妇，率先在这里租房，办起了一间
风味小吃店，生意竟格外的好。于是卖麻辣烫的、卖豆腐汁的、卖涮羊肉的、卖陕西羊肉泡馍的⋯⋯
全聚到了这条街上来，这条街上人声鼎沸，很快成了远近有名的小吃一条街。    见租房的人生意这么
火。对外租房的公司再也坐不住了。公司收回了对外招租的全部门面，撵走了所有在这里经营各种风
味小吃的人，摇身一变，自己经营起小吃生意来。但没料到仅仅一个多月，这条街巷又冷清起来，公
司的效益也出奇的差。    公司经理百思不得其解。去询问一个德高望重的市场研究专家。专家听了，
微笑着问他：“如果你要吃饭，是到一条只有一家餐馆的街上去，还是要到一条有几十家餐馆的街上
去?”    经理说：“当然是哪里餐馆多，选择余地大，我就会到哪里去。”专家听了，微微一笑说，“
那么你的公司垄断了那条街巷的小吃生意，这同一条街上只有一家餐馆有什么不同呢?”    经理幡然醒
悟，回去后，迅速缩减了自己公司的生意门店，又将门面对外招租，这条街巷的生意顿时又恢复了往
昔的红火。    学营销：靠大市场才能赚钱，远离了大市场，就等于远离了赚到钱的可能性。这是每一
个成熟的市场营销人员都应该明白的经营之道。垄断性的企业也往往愿意培养竞争对手，他们深知只
有竞争，才能进步。                           P3
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《读故事学营销》

媒体关注与评论

书评以史为鉴，以事为镜，感悟市场大卖点。　　一书在手，尽览人生哲理；触类旁通，领悟营销真
谛。　　讲一小时的大道理，不如读一分钟的小故事！　　·市场攻守篇　　·商界奇人篇　　·销
售技巧篇　　·营销艺术篇　　·营销战略篇　　·营销战术篇　　·运筹帷幄篇　　·敢为天下先
　　·消费者是上帝　　·细节决定成败。
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《读故事学营销》

编辑推荐

本书以故事的形式探讨了营销中的诸多技巧。它完全融合了当今许多专业的营销课程精华，让您轻松
洞察到种种的营销智慧并学以致用。当您运用书中的营销方法时，您会享受到营销的快乐与事业得心
应手的舒畅。
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《读故事学营销》

精彩短评

1、通过减短又生动的故事让你独立思考跟分析其中的奥秘！往往传统营销的相关书籍只是跟你讲道
理，你明白的只是讲述人理解的事情，而通过无数案例的讲解你理解的是人物，背景，时间，地
点......相关条件出现的人和事，大大提高个人领悟能力及分析能力，相信那时候得出的观点就不是单
单一个或几个了。
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