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内容概要

过去十几年来，京东一直不为投资人而改变。因为刘强东坚信，只要做的事情有价值，盈利一定不是
问题。
刘强东是一位颇具个人风格的管理者。本书选择了刘强东本人管理方面的经典语录，配以背景分析，
让读者可以更直观、更详实的了解刘强东的管理风格、管理特色。每篇小文最后的思考与启示，更可
帮助读者提高管理经验、开拓管理思路。
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作者简介

修娜：曾为自由撰稿人，现为杂志主编。一直从事财经方面的研究和写作，曾出版《网络大侠马云》
。
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精彩短评

1、看过了，里面都是刘强东的个人语录，还是能了解刘强东是怎样的人的，对自己有启发
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