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《哈佛大学第一堂经济课》

内容概要

《哈佛大学第一堂经济课》是一本经济学入门读物，通过生活中看似不可思议的现象，从需求供给、
消费者和生产者与市场效率、成本控制、通货膨胀、垄断与自由竞争、货币及利率、汇率等方面介绍
经济学常识。
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《哈佛大学第一堂经济课》

作者简介

傅利民，擅长经济普及、经济分析类图书、文章的撰写，对经济方面内容见解独到，想法新颖有趣，
文笔流畅自然，已出版多种相关类型书籍。
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《哈佛大学第一堂经济课》

精彩书评

1、生活中多了经济学的常识之后，会活得更加舒坦，甚至是比别人更幸福，正如同样购买同款商品
，有些人的价格高，有些人价格低，这是不同的操作手法，此外还有如有人赚钱多多，而有人却赔钱
折本。傅利民通过《哈佛大学第一堂经济课》这本书想给我们带来的是如何在同等条件下，运用经济
学常识而比别人抢得先机，比别人过得幸福，甚至是成功。在阅读的过程中，一个一个的问题接二连
三地出现，例如为什么要小鱼不要大鱼，为什么并不是所有低廉价格的商品都可以吸引消费者购买，
为什么美国就把矿泉水卖得很贵却又免费提供茶点⋯⋯这些问题带我们进入了“需求与供给”王国，
“需求”的实现必须以消费者的购买欲望和购买能力为前提，而“供给”必须以生产者或销售者的出
售欲望和供给能力为前提。如何让消费者产生购买的欲望这才是重中之重，在自由市场里，所有的奇
迹都可以发生。对于“为什么粮店拼命打折也不能吸引顾客？”，这个问题的答案就是需求弹性用来
反映需求量的变动对价格变动的灵敏长度，不同的商品有不同程度的需求弹性。另外还附带了人的心
理作用，人总是喜欢买贵的不买对的，因为潜意识里面总觉得贵的东西就一定是质量好的，但这有时
候并不是正确的，而是带有刻板印象的。心理经济学认为，在很多情况下，人的心理感情往往会代替
理智支配人的经济行为。所以我一直觉得心理学是一门很重要的学科，毕竟这是关乎人的研究。傅利
民从需求供给、消费者和生产者与市场效率、成本控制、通货膨胀、垄断与自由竞争、货币与利率、
汇率等各个方面给我们介绍了经济学常识，大多都是从一种社会现象入手进行分析和研究，内容还是
非常吸引人的，而我也明白了经济是活的，它总是为了最大的利润而作出不同的规定，例如麦当劳的
城市与农村价格调整，健身俱乐部对老人免费等等，从这些日常的现象中，我们发现了很多经济学的
规律。By江焕明
2、对于女生来说，什么是安全感，在电视剧中的一句台词就是“女人只有在人格和经济条件都独立
的情况下才会有真正的安全感”。其实，在看很多的文章中，不止于一次的说女人至少要在经济上独
立，当一个女人长期投入到一个男人身上的时候，是及其不安全的，在以后，你总要依靠他，有一天
他突然不要你了，你失去的不止是这个男人，还有你的投入，最大的投入，青春和时间。反之，投入
自己，不仅收获经济上的，也会收获爱情。《哈佛大学第一堂经济课》不仅让自己了解何为经济，也
让我们了解财富的秘密。不读点经济学，你永远不知道什么是经济，通俗点说就是让你明白怎样赚钱
，赚钱的机会处处有，但是危机也在，钱不是万能的，但是没有钱是万万不能的，卡耐基说，人
类70%的烦恼都跟金钱有关，而人们在处理金钱时，却往往意外的盲目。经济，怎样花钱，怎样赚钱
，怎样存钱？为什么这么掌握经济，为什么要用这种方法赚钱？就像自助餐一样，一定的钱随便吃，
为什么只赚不赔呢？这就是经济的奥妙，财富的秘密。在生活中发现经济要比在教室中听到的更为有
用，经济只有贴近生活，你就会明白，原来经济这么有趣。哈佛的教学方式就是实践为主，品味这本
书，你就会明白在生活中经济处处可见。
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