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《闯进富豪圈的女人》

前言

中国女性是如何在激烈的社会竞争中以及复杂的社会生活中确立自我、实现其社会价值的呢？本书尝
试对这个问题进行探索。在中国现代社会生活中，女性除了承担家庭角色，如女儿、妻子、母亲、家
庭主妇，还承担着各种不同的社会角色，如女企业家、女领导、女名人等等⋯⋯本书收集了15位女性
领导者的创业故事，生动而真实地反映了中国“半边天”的成长历程。在公司化普及的今天，强势、
精明、果断等特性被过度渲染，造就了商业文化以男性为主导的文化迷信。因此，女性要在公司化普
及的商业社会中有所作为，就要打破这种迷信文化，要付出比男性更多的心血和劳作。不可否认的是
，在中国传统文化中，女性相对男性来说，在生育、家庭管理上要付出更多，但女性的诸多特质依然
可以通过适当的途径贡献于经济社会的运行中。所以，女性一旦担当企业家角色并形成一个企业家群
体，受到公众的日趋关注进而形成一个社会现象就成为中国经济社会多元化的一个必然。随着中国市
场经济的深入发展，社会形态日益多元化，女性领导者承载起了社会多元化的诸多内涵。女性领导者
不仅引领企业创造利润和履行社会责任，而且在把握企业运行和推动经济体变革上表现出独到之处。
女性的柔性特征传递到企业管理上，会增强人事的稳定性，提升员工的忠诚度；女性的温和促使企业
间的竞争更注重社会平衡和环境友好；女性的细腻有助于企业提供的产品和服务更加人性化。这些女
性特质有助于改变企业的整体生存状态，尽管这种改变是逐渐的和缓慢的。一种令人期待的愿景是，
企业在利润驱动下的刚性弱一些，坚持和实践可持续发展的人性强一些。透过这15位中国女企业家的
成长历程，我们发现，“开创、坚韧、慈善”的理念已经融入了她们的血液当中。随着中国社会利益
主体以及文化形态的多元化，女.陛地位提升、角色适当、价值平衡的新生存形态将初步形成，并通过
经济活动体现出来。而越来越多的人校正对男女两性异同的传统认知，从性别全面发展的角度看待女
性在经济生活中的作用和价值实现路径，也成为推动中国社会变革的重要驱动力之一。
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《闯进富豪圈的女人》

内容概要

《闯进富豪圈的女人》讲述了：她们靠自己的实力白手起家，经历了鏖战商海的风风雨雨，一次次困
境，一次次坎坷，一次次开拓⋯⋯最终，她们蜕变成了今日的亿万女富豪！她们是怎样的女子？她们
有着怎样的传奇故事？在创业的道路上，她们是如何披荆斩棘、脱颖而出、成就非凡人生的？
且听女富豪们在《闯进富豪圈的女人》中讲述她们的精彩人生⋯⋯
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《闯进富豪圈的女人》

章节摘录

版权页：何小法在业界被称做“中国淡水珍珠王”，他从一个收鸭毛的小贩变成了山下湖镇的首富。
他拥有三家公司、一家珍珠加工厂，员工将近1000名，合作珍珠养殖基地遍布浙江、江苏、湖北、湖
南、福建，合作养殖场总面积有3万多亩，打通了珍珠养殖、加工、开发、贸易的产业链。结婚之后
，夫妇俩同心同德，用汗水和敏锐的市场洞察力，为山下湖珍珠产业的崛起、为中国淡水珍珠业的兴
旺，做出了有目共睹的成绩。他们是生活上的亲密伴侣，更是事业上的完美搭档。陈夏英回忆道：“
婚后，我们生活也并不宽裕。为了营造未来完美的生活，我跟丈夫经过对当时的环境以及各种行当比
较深入的研究，决定开始扩大珍珠生意。”那时，珍珠实行国家统一收购，诸暨的珠农开始南下广州
寻找买家。陈夏英就是南下大军中的一员。为了今后的美好生活，陈夏英独自一人南下广州，丈夫何
小法则留在诸暨进行各种养珠的实验，为今后成立公司打基础。1988年，在只身闯荡广州两年后，陈
夏英注册成立了属于自己的珍珠公司——白塔湖公司。1989年，国家出台新政，允许珍珠在流通中有
限制地开放，山下湖镇易址扩建了第三代珍珠市场。政策的逐步放开，让陈夏英夫妇的步子变得更大
起来。他们开始与港商接触，开展珍珠转口贸易。1993年，中国的淡水珍珠养殖业进入低谷，作为主
要养殖地的山下湖镇的珠农们急了，他们日夜剖蚌，试图低价抛售。陈夏英夫妇却眼光独到，进行大
规模的成蚌再养。这一举措可以说是开创了淡水珍珠大规模养殖的模式，此后零星散户养殖的方式逐
渐成为历史。由此，珍珠养殖业开始向大户集约化、规模化养殖方向过渡。1997年4月，陈夏英夫妇开
始创办公司，当时的名称是“山下湖珍珠商行”，1999年才正式成立了“山下湖珍珠有限公司”，也
就是后来的山下湖珍珠集团。在谈起创办公司的念头时，陈夏英说：“我们这些农村出身的珠商大都
有着一种朴实的想法，认为实实在在做生意就行，其他都是搞花哨，没有意义。所以当时的珠商都只
顾着把自己的生意做好，没有人想到要成立一个公司。但随着时代的迅速发展，整个国家政治、经济
都在发生着巨大变化，市场环境也在发生变化，尤其是珍珠市场与国际化接轨较早。我们慢慢明白，
要想把生意做大，就必须要突破'个体户'的局限，要进行规范化的公司运作，引进科学化管理，与世
界接轨，这才成立了公司。通过公司化管理，吸收现代化管理经验，才能拥有更强的竞争力，才能做
大做强。”在长期与外商打交道的过程中，陈夏英夫妇发现，山下湖珍珠的品质已经达到了国际标准
，但在品牌形象的宣传和加工技术上都落后于境外同行，因此在价格上始终缺乏竞争力。于是，他们
号召，首先要加强广告宣传，提高山下湖珍珠的整体形象。这时，各珍珠公司仍然只想做自己的生意
，但凭借他们夫妇俩在业内的影响力，山下湖镇的同行们开始统一行动起来，山下湖的珍珠也从此渐
渐享誉世界。为了提高加工技术，2001年，陈夏英夫妇从日本等地引进了珍珠深加工设备。在提高淡
水珍珠的品质上，他们又成了山下湖镇最先吃螃蟹的人。
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编辑推荐

《闯进富豪圈的女人》收集了15位女性领导者的创业故事，生动而真实地反映了中国“半边天”的成
长历程。透过这15位中国女企业家的成长历程，我们发现，“开创、坚韧、慈善”的理念已经融入了
她们的血液当中。靠一碗拉面成为亿万富豪的女人，在机械重工业领域四两拨千斤的女人，执掌中国
最大家电企业的女人，用一粒含片赢得亿万身家的女人，从精英科学家转变成精英富豪的女人，中国
最著名的女媒体人。且听女富豪们讲述她们的精彩人生。

Page 7



《闯进富豪圈的女人》

精彩短评

1、跟我想要的一样，真的很满意。
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