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《国际贸易法》

内容概要

本书采用与传统法学教材不同的体例，通过案例教学实现法学教育的首要目的——训练学生的逻辑思
维和分析、解决问题的能力。国际先进的教学经验证明，案例教学是实现这个目的行之有效的方式，
通过案例教学将理论与现实相结合，将是解决毕业生“眼高手低”问题的一个途径。国内关于国际贸
易法和WT0的著述虽然很多，但这些著作，或侧重不同，或体例不同，迄今还没有一本将公法与私法
内容分开，同时集经济理论、法律与案例分析为一体的著作。经过一段时间的教学实践，我认为这样
一本以训练学生逻辑思维和分析能力为主要目的，传授国际贸易法公法部分内容的著作十分必要。
    本书按照国际贸易法的研究特征，以WTO法律体系为主分七个部分介绍国际贸易法的内容。
    第一部分是国际贸易法的经济理论。国际贸易法体系是随国际贸易经济理论的发展，为规范国际贸
易而逐渐形成的，其中以WTO法律体系为代表。因此，学习国际贸易法，包括学习WTO的相关法律
必须首先了解一定的经济理论。本部分从三个方面——贸易自由化理论(第一章)、贸易保护主义理论(
第二章)以及国际贸易政策(第三章)——全面介绍与国际贸易法相关的经济理论，从中可以了解国际贸
易法制定的经济理论基础。
    第二部分是组织法(第四章)，主要介绍当今最重要的国际贸易组织——WTO的组织法，通过WTO组
织法展示国际贸易组织的结构、决策机制及日常运作机制等国际贸易组织最基本的组织法内容和模式
。
    第三部分是争端解决机制(第五章)。这是每个法律体系都会包含的程序法内容。本部分在介绍国际
争端解决机制方法论的基础上详细介绍WTO的争端解决机制。在发达国家成员的坚持下，该机制在保
持了绝大部分国际组织争端解决特征的同时，打破原有国际法的一贯做法，发展了国际法相关部分的
内容。通过本部分的法律和案例分析可以清楚地了解WTO争端解决机制的实际运作以及这个机制所面
临的一些独特的问题。
    第四部分是传统的国际贸易——货物贸易——实体法内容，其中包括国际贸易法最基本、也是WTO
三大基石的非歧视、关税减让和禁止数量限制原则。第六、第七两章结合案例对这三个重要原则所涉
及的诸多问题进行了详细的法律分析，以期全面、准确地揭示这些原则对实践的指导作用。
    WTO体系是建立在各方利益平衡的基础上。为保持这种平衡，WTO为上述三个基本原则制定了相
关例外，第六和第七章中包含了对这些例外规定的案例和法律分析，同时，第八章专门分析一般例外
和安全例外。通过这些分析可以更好地理解WTO法律体系中的平衡机制是如何发挥作用的。
    此外，第四部分还包括属于非关税贸易壁垒的技术法规和与环境有关的卫生与植物卫生措施两个方
面的内容(第九章)，以及在乌拉圭回合谈判中新纳入多边贸易体系的农业、纺织品与服装(第十章)和
与贸易有关的投资措施(第十一章)三个方面的法律规定。
    第五部分是贸易救济。国际贸易法的贸易救济方式主要有三种——反倾销措施、反补贴措施和保障
措施。本部分分三章(第十二、十三、十四章)分别对这三个贸易救济措施进行理论、法律和案例分析
，以展示其具体法律规定在实践中的运用。
    第六和第七部分是对国际贸易两个新的领域——与贸易有关的知识产权和服务贸易领域实体法规定
的法律和案例的分析。由于知识产权对国际经济发展的影响越来越大，第六部分(第十五章)结合案例
详细分析了WTO《TRIPS协定》的法律规定。第七部分的服务贸易(第十六章)是未来WTO发展空间最
大的领域，许多具体规定还有待各成员通过谈判进一步明确和制定。
    纵观国际贸易法形成的历史，尤其是WTO法律体系的形成过程我们不难看出，这些法律体系中的具
体规定无一不是国际社会各利益集团为维护自身利益相互斗争的结果。WTO体系中两个最大的利益集
团无疑是发达国家利益集团和欠发达国家利益集团。凭借着政治、经济、科学技术与法律制度上的优
势，发达国家集团试图通过制定国际贸易规则永久保持自己的既得和发展利益。虽然世界经济的发展
也使欠发达国家从中受益，但要想争取到合理的分配份额和保障自己的发展利益，欠发达国家必须更
多地参与到国际贸易规则的制定中。做到这一点，首先是要学习和研究已有的规则。这正是作者写作
本书的初衷。
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