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内容概要

少年有为，坚信“人定胜天”，大学没毕业就开始创业；青年勤恳，16年来为金山上市鞠躬尽瘁；中
年勇敢，领悟“顺势而为”，乘着互联网的浪潮，书写创业史上的神话。
本书是雷军的人物传记，作者用详实的材料记述了“中国乔布斯”雷军求学、创业的故事。雷军完成
了从程序员到全球成长最快公司CEO的蜕变。
本书以时间为主线，讲述了雷军创建三色公司、加入金山、布局小米等一些列故事，涉及雷军在管理
、营销、投资、战略等方面的工作经历。我们可以从雷军身上，探索新一代互联网创业家们的经验。
看“中国IT界活化石”怎样践行“大道至简”的哲理。
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作者简介

李楚楚，90后美女作家，现渤海大学金融与商贸学院在读。葫芦岛市作家协会会员，辽宁省作家协会
会员。发文百万，见国内各大期刊，出书四本《修炼成精的一条鱼》《给狗狗一个家》《可怕的玩具
》《民国碎片之军阀篇》。
作者在大学中主修国内金融与商贸课程，对经管类课题有深入和详细的研究。其文风厚重，文笔流畅
。其见解独特，自成一家。
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精彩短评

1、还不错的书，2个小时读完了，雷军身上有很多值得学习的地方，作者作为学生写到这里就不错了
，如果有真正的采访就更好了~找小米给你点广告费吧
2、每一个人都有自己创业的想法，读下这本书，相信会对你有一定的帮助
3、一直想了解雷军，虽然雷军传很多，但是大道至简是一本让人看了简介就像读的书，我要赶快入
手一本。
4、好书
5、写了本书做广告，没有人真正从零开始。经历了金山历练后的雷军从一开始就组建了豪华的班底
，追求“专注，极致，口碑，快”，也难怪能引领手机风潮！
6、雷军为什么能赢
7、值得一读
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章节试读

1、《大道至简》的笔记-第187页

        一个市场的开始都有着资金的启动，当没有启动资金时，你可以融资，也许会有不一样的生活方
式。

2、《大道至简》的笔记-第1页

        勤奋这个东西，不是先天形成的，是后天的努力而成的，人生只有奋斗才会成功。在成功的道路
上勤奋也是必不可少的！

3、《大道至简》的笔记-第169页

        家这个字都会让我们想到温馨浪漫和睦。在现在的时代中互联网的交易还可以让我们感觉到温馨
，那么更容易让别人去相信，做什么都是以诚信为最好的目的。

4、《大道至简》的笔记-第35页

        即使是世界上最伟大，最壮丽的事业，兴许也常常需要瘦弱的对手去扶掖。
                                                ——埃。斯宾塞

5、《大道至简》的笔记-第119页

        网络营销最主要的是诚信，现在互联网里的东西都会说有一些是假的，所以我们在网上最重要的
就是诚信。

6、《大道至简》的笔记-第7页

        对于自己的努力逐渐的也有了一些回报，可以自己动手，丰衣足食了

7、《大道至简》的笔记-第83页

        为什么从软件去做了手机，人生都是一步一步走过的。不要害怕失败，只有在失败中才能找出成
功。

8、《大道至简》的笔记-第15页

        人与人之间的交流，认识新的朋友，人生的道路上有很多人可以陪着你，朋友，亲人，爱人

9、《大道至简》的笔记-第167页

        全方面的网络客服，小米正式开始了它的领航之路。

10、《大道至简》的笔记-第197页

        小米学习的榜样是怎么样的

11、《大道至简》的笔记-第83页
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        中国的乔布斯和乔布斯到底谁会成功呢？让我们一起去了解吧

12、《大道至简》的笔记-第11页

        武汉一条街的经历

13、《大道至简》的笔记-第163页

        最有人情味的售后服务 中心。雷军也为小米的发展来做铺垫 

14、《大道至简》的笔记-第85页

        小米遇见苹果，那么会是一场什么样的较量呢？市场的不同会带来的是什么呢？

15、《大道至简》的笔记-第27页

        加入金山公司，决定在金山发展

16、《大道至简》的笔记-第113页

        机会在眼前，错过了就是一个世纪，不过富士康的老总能这样的能屈能伸也是我们意想不到的，
机会还是靠自己来实现的。

17、《大道至简》的笔记-第96页

        不要过度承诺，但要超值交付。

18、《大道至简》的笔记-第20页

        没有人脉，没金钱，没有市场，只有技术，最终还是以失败而告终

19、《大道至简》的笔记-第177页

        小米手机还没有开卖，手机的一切都已经遍布全国了，互联网的世界传播速度太快。说明了产品
的价值才是最有利益的。

20、《大道至简》的笔记-第3页

          雷军就是“雷奋斗”，他去武汉读大学的时侯，为了尽早创业，定了一个让人瞠目结舌的计划：
用两年时间，读完四年大学。雷军真的能用两年时间，读完大学的全部课程，在不缩水的情况下，掌
握老师交给他的，关于计算机的所有“干货”吗？

21、《大道至简》的笔记-第161页

            商界有这样一句名言，第一辆车是销售人员卖出去的，而第二辆、第三辆是售后人员卖出去的
。真正的销售行为，是从售后开始的。

22、《大道至简》的笔记-第52页
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        金山毒霸开启市场，杀毒软件的进入是我们的世界

23、《大道至简》的笔记-第17页

        有了朋友，有了目标，开始了新的旅程

24、《大道至简》的笔记-第6页

                掌握时间，战胜时间，并永远跑在时间前面，这是雷军创办小米公司致胜的第一招

25、《大道至简》的笔记-第85页

        小米其实只是一种食品。生命力顽强。名字也是代表着寓意

26、《大道至简》的笔记-第223页

        引进最优秀的人才，才是以后发展的根本。

27、《大道至简》的笔记-第13页

        努力有了一定的收获，在别人开发的基础上又开发了自己的软件

28、《大道至简》的笔记-第21页

        只有失败了你才可以从中找到原因，只有努力了才不会被世界所淘汰

29、《大道至简》的笔记-第177页

          苹果就是集“饥饿营销”手段之大成者，小米公司想要让手机发烧友购买小米的手机，按照饥饿
营销的原则，首先要让小米在网络宣传中深入人心。雷军给黎万强留下了一个作业，即如何一分钱不
花将MIUI从第一个用户开始，做成拥有100万个用户的超级系统。

30、《大道至简》的笔记-第126页

        手机的预定是在互联网第一次出现。这样的单子代表的是信任。
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