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《感悟赢销》

内容概要

本书面向中国保险业的推销员、组训、主管、讲师及营业部经理，介绍了作者从保险公司的一名正式
职工辞去公职单枪匹马跑到北京做保险推销员，进而成为业内一颗耀眼的明星，成为寿险舞台一道亮
丽的风景线的成长经历，从销售力、开拓力、行动力、学习力和经营力等几个角度特别设计了销售篇
、开拓篇、经营篇、培训篇和“什锦”篇，介绍了作者在各个不同领域的实战经验和技巧，适合从事
保险营销的人员阅读，同时也可作为其他领域营销人员的参考书。
    本书做到了枯燥的理论通俗化，理性的内容感性化，零散的东西系统化，专业的技术文学化，人性
的文字激励化。书中的内容决非简单的一招一式，而是实践基础上的升华和完善。
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《感悟赢销》

作者简介

林海川，1996年于哈尔滨保险高等专科学校毕业，同年加入寿险业。
他是国内第一个由保险公司的正式员工转为代理人，从业务代表开始做起，而后晋升为高级业务主任
、组训部经理、培训部经理、业务总督导、全国讲师团成员，被誉为京城寿险业“陌拜之星”。
国内第一个从23岁起担任千人大会励志讲师，多次担任各省市分公司高峰会表彰会激励讲师，成为中
国演说界的“超越障碍”。
国内第一个用笔作战，多次在《中国保险极》、《中国保险》等十几家媒体上发表作品，与寿险精英
对话，被誉为中国寿险管销领域“第一笔”。
国内第一本保险业民族营销杂志《保险赢家》特约高级编辑、记者、首席栏目策划人。
国内第一家专业教育资讯网站中国百万圆桌教育网高级顾问，金牌讲师。
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