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《左手思考右手点金》

前言

　　世界首富比尔·盖茨说过这样一句话：人与人之间的区别，主要是脖子以上的区别。这位当今世
界第一富人的话意很明白，就是一个人的贫富命运决定于他的“大脑”，收获财富及享受事物，靠的
就是一个人“大脑”中积极而有价值的思考。　　一个会赚钱的成功富人，首先必须是一个以积极的
心态思考问题的人，积极的思考会给一个人带来积极的结果。享受财富的有钱人。其首要标志就是他
进行了积极思维，喜欢接受挑战，更主要的是他思考问题的方法。　　有这样一个故事。说一个有钱
人看一个没钱的穷人可怜，就送给他一头牛。其用意是让这个穷人能在牛的身上发点财。可是这个穷
人想不出办法弄到更多的草给牛吃，而且自己还要吃饭，难过的日子还是改变不了。于是穷人就把牛
卖了，买回来几只羊，杀了一只贴补日子，剩下来的用来生小羊。可是一晃几个月过去了，小羊一只
也没有生下来，穷人的日子照旧难熬。穷人于是又把羊卖了，买来鸡，想让鸡生蛋为他赚钱，但是怎
么折腾，仍没有改掉贫穷的面貌。最后穷人把鸡也宰了，穷人的理想彻底崩溃了。这就是不会赚钱的
穷人的思考方式。
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《左手思考右手点金》

内容概要

《左手思考右手点金:成功商人和你不一样的11种头脑》内容简介：美国著名行为学家皮鲁克斯在《拯
救自己从思考开始》一书中写道：依靠别人的赐予，是无济于事的；只有自己动脑筋，才能拯救自己
。因为，从某种意义上说脑力决定一个人的命运。
世界首富比尔·盖茨也说过这样一句话：  “人与人之间的区别，主要是脖子以上的区别。”一个会
赚钱的成功富人，首先必须是一个以积极的心态思考问题的人。积极的思考会给一个人带来积极的结
果。
《左手思考右手点金:成功商人和你不一样的11种头脑》提出了一种创新的思维方式，一种种植金子收
获财富的思考变革。
《左手思考右手点金:成功商人和你不一样的11种头脑》中每个成功案例都是一种思考成金的方法，更
是一种大智慧。其实，人生在世，缺少的不是幸福和钱财，而是如何改变自己、如何成长、如何利用
环境成就自己的思想和信心。思想和信心都有了，幸福和财富就如同有源之水滚滚而来又滚滚不竭。
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《左手思考右手点金》

书籍目录

第一章  以积极的思考态度种植金钱  积极的思考态度是人生富有的要素  犹太人精明的活钱态度  新一
代巨富一夜暴发的财富经  把亏赚问题放进抽屉，而不要背在身上  捡起掉在地上的每一枚硬币  热忱让
你到达财富的目的地  把问题变成机会  赚钱是一种新鲜刺激的游戏  用快乐种植金钱  将赚钱的智慧和
做人的理智结合起来第二章  志向，永远要吃最大的那块“蛋糕”  积极思考是一个有远见的人应具备
的素质  清楚地确定你的目的地  以一流的行动实现一流的目标  胸怀大志，是一项无可比拟的宝贵财富
 意志，是人生的第一财富  让每一分钟都产生财富效应  先挣小钱后赚大钱  贫穷不是命中注定的  永远
要吃最大的那块“蛋糕”  立志赚大钱必修的一堂学习课第三章  创新就是绝不做大多数  人无我有是生
意场博弈的最高境界  创金造银源自与众不同的理念  任何情形下都要有一条清晰的思路  把灵感和创意
转变为自己的机会和价值  让思路和观念转个弯  绝不做大多数里的一般人  非常人才有非常道  凡事必
有好办法  不用常规思维赚取大钱  激不活创新意识就死定了第四章  以敏锐的眼光寻找商机  第一个卖
大蒜的人才是高商  具备抢准关键时机的眼力  逮住机会，就要动真格的  以寻找新大陆的热情去寻找发
财的机会  从后窗抱住那个万分之一的可能  想得到就要永远跑在别人的前面  及时抢占，并充分利用机
会效应  主动抛下一个诱饵  危机其实就是危险中的机遇  把坏事变成渔利的好事第五章  关系，好比在
买优质的潜力股  与一流人物交朋友  请一个大老板来扶持你  最大的对手也是你最好的伙伴  一个牧师
的忠告  吸引到优秀的合作者  “情商”决定财商  将对方的位置摆得比自己高一点  沟通“套瓷”也像
低位买股票  感恩节的一堂宝贵的做人课  大商人用人格做大生意第六章  富人不同于一般人的“杠杆头
脑”  借来生活中的那只“老虎”  尤伯罗斯的左手思考、右手点金法  赚大钱者所拥有的“杠杆头脑”
 以势生钱、以钱壮势的财富——“滑轮效应”  名人这张牌是赢家的王牌  由给兔子命名想到的  希尔
顿滚动资本的借智模式第七章  自信，把五十分的事情做到一百分  自信决定人生的高度  只有想不到的
，没有办不到的  不断地告诉自己：我能  有一股一如既往、无往不胜的精神  痛下决心赢它一把  奇迹
就出现在再坚持一下之际  把五十分的事情做到一百分  华尔街上“蚂蚁绊倒大象”的商业传奇  让你的
头抬起来第八章  信息是云，财富是雨  信息之于财富，譬如氧气之于身体  正确的商业决策取决于精确
的情报信息  信息资源的整合是商业成败的关键  编织一条新闻服务的赚钱网络  吃马肉的启示  美国制
笔业新霸主的情报手段第九章  胆略，就是把一千美元变成一个亿  投资决策不是猜点押宝  用你的头脑
作决定  在有经验的地方找财路  看准了，就要有敢做的勇气和胆略  常人的“不可能”就是发大财的“
可能”  绝不能头脑一热就拍板  先做好，再做大  别无选择才是真正的选择  像个成功者的样子  击败对
手，做独家生意  错误的品牌定位导致错误的结局  达到无为而治的境界第十章  与客户交朋友，就是与
利润交朋友  与顾客交朋友  麦当劳的客户经  用他人的眼光看问题  顾客的利益是第一位的  让客户主动
送生意上门  把自己培养成为能应对不同客户的心理专家  “意向引导对方”在生意交易中的作用  把不
想买的顾客唤回来  以美感动顾客的心  制造出有轰动效应的新闻  让消费者坚定无疑地跟定你第十一章
 把良心放进买卖的每个过程中  诚信是商家的一项道德，更是一种生命  品格产生财富  合作是一种付
出，信誉是一种收获  信誉，比金钱、财宝更有价值  把良心放进买卖的每个过程中  履行合同是行商做
事的职责  松下推崇的“商业道德的责任感和使命感”  “一诺千金”是商界原则中的原则  以吸引力和
凝聚力做长久事业  积极累加你的无形资产
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章节摘录

　　一位商人在谈到他成功的心得时.认为导致人们获得财富的要素不是资本，不是金钱，不是关系，
更不是那些看起来金光闪闪的诱人的东西，而是一个人的心态。在我们的内心，积极的心态和正面的
人生观是导致人们创造成功的重要因素。卡利莫·士德的经历就是极好的证明。　　卡利莫·士德出
生于1902年，小时候他家在芝加哥南区，他以贩卖报纸来贴补家用。为了贩卖报纸，他必须克服许多
困难。有家餐馆把他赶出来好几次，但他仍然一再地溜进去，手里拿着更多的报纸。那些客人见到他
这种勇气.终于劝说餐馆的主人，不要再把他踢出去。士德被踢了出去，屁股虽跌痛了，但他的口袋却
装满了钱，这使得他对这件事开始沉思起来。“什么地方我做对了呢？”他会问自己。“什么地方我
做错了呢？下次我该如何处理同样的情形呢？”他一生中都在问这些问题。事实上.他有意把他的一生
化成一道公式。他想写出一套引导他的座右铭，一套简短而有力的指示，使他在个人或商业上碰到难
题的时候，可以安全地且有利地度过去。在这个目标上，他成功了.他已经找到了那一套指示。他悟出
的这一点也正是成功大师拿破仑·希尔所倡导的理论。 　　⋯⋯
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《左手思考右手点金》

媒体关注与评论

　　世界上最聪明的人是最舍得给自己大脑进行投资的人。　　——巴菲特
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《左手思考右手点金》

编辑推荐

　　“左手思考右手点金”，是一种创新的思维方式，一种种植金子收获财富的思考变革。这就是要
让你洗一洗头脑，彻底来一次思想风暴，使你从外在到内在都具有成功素质，使你真正成为左手能思
考右手能点金的财智大家。一句话就是，思考种钱，快乐赚钱，轻松享受金钱！　　《左手思考右手
点金》是成功拥有财富的一种享乐，更是一种顺利实现人生价值的智慧！
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