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《保险家书系之庄秀凤》

内容概要

保险家书系之《保险家书系之庄秀凤:阿凤传奇》，从养鸭公主到台湾保险天后，庄秀凤这个女子不一
般！庄秀凤的人生充满传奇，她的业绩令人瞩目，她的理念更是闻所未闻。替父还债。不做保险就坐
牢。婆婆阻婚。老公慧眼识英雄。险象环生双胞胎。月子之内争第一。反败为胜。荣获九条冠军带。
配有多幅珍贵图片。给你奉上保险的饕餮大餐。
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《保险家书系之庄秀凤》

作者简介

庄秀凤：
前国泰人寿北三区部经理
现任盘石保经副总经理
亚洲保险界著名讲师
出版《阿凤传奇》《成功看得见》⋯⋯多本畅销书
1980年起任职于国泰人寿
1980年至2006年于国泰人寿屡创佳绩获奖无数
2000 年当选财经政治菁英世纪名人录
1980年至2010年经常获邀海内外各大保险大会演讲
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《保险家书系之庄秀凤》

书籍目录

蹇宏先生推荐
梅汝彪先生推荐
王振武先生推荐
金爱丽女士推荐
李建成先生推荐
李平先生推荐
蔡明敏先生推荐
林裕盛先生推荐
黄金财先生推荐
卜运喜先生推荐
第一篇：坎坷童年力争上游
热爱保险三十年如一日
养鸭公主声如洪钟
为人所不能的事
激励效应大无比
“放屁”课长助我壮大
自信散发迷人魅力
第二篇：用心做事赢得荣誉
知识就是力量
兴趣结合保险营销
坐月子业绩得第一
因为激励气势如虹
海阔天空成功在握
刻苦耐劳毅力惊人
第三篇：胆大心细贴心服务
人穷志不穷
适时犒赏自己
随着竞赛脚步跑
愈挫愈勇逆流而上
壮志凌云比天高
第四篇：勤以立业信以交友
小心为妙注意细节
善念善心逢凶化吉
横逆加速成功脚步
见风转舵航向双赢
激起客户的共鸣心
行，我一定好好服务
第五篇：感恩惜福保险最好
墨守成规最不上道
全心奉献慷慨最美
自强者击不倒
诚实是最上策
子欲养而亲不待
神圣伟大的保险事业
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《保险家书系之庄秀凤》

章节摘录

版权页：   其实不管电视里演的剧目是“洛神”、“陈三五娘”、“七侠五义”，至少都已看过十几
遍，但我仍旧很爱看。 最主要的原因是，传统歌仔戏曾陪我走过童年。 因为我父母每天忙着工作，
下田耕种或是到鸭舍里忙碌，很少有时间陪伴儿女。而我的兄姊也很辛苦在打工，所以往往晚上家里
都只剩我一个人，在昏黄的灯光下读书写字。 毕竟是年纪小，晚上独自一人在家，难免会害怕，所以
就扭开老旧的收音机，让角色多元热闹滚滚的歌仔戏，陪伴独处的我。久而久之，竟培养出我对歌仔
戏的浓厚兴趣。 从事保险业务，我把歌仔戏里的菁华带入招揽工作中，亦有很大的收获。 有一次拜
访一个年纪大约五十多岁的张太太，当时她正在看歌仔戏，电视里演的是王宝钏的故事，她一边看一
边掉泪，还一直拉着我的手说：“好可怜、好可怜！女人真命苦哪。” 我也陪着她边看边掉眼泪，感
动于苦守寒窑十八年，终于把丈夫给苦苦等了回来，王宝钏的贤淑，不愧是中国妇女的优良典范。 共
同兴趣拉近距离 “你说这保险怎么买？”张太太看完歌仔戏后问我。这时，她根本不在乎保险建议书
上的商品，究竟是增值分红或是储蓄险？ 因为我和她有共同的兴趣，都喜欢看歌仔戏，自然产生同理
心，之间的冷陌距离就会消失不见。张太太是个寡妇，她四十五岁时，丈夫就死了，已经独守十年活
寡，除非她有第二春，否则这辈子就只能孤独的终老一生。 她苦笑的说，人家王宝钏虽然守了十八年
活寡，但终究是把她出征的丈夫给苦等了回来。 而她再怎么等，也等不回死去的丈夫啊！今后再也没
有人可依靠。说着悲从中来⋯⋯ 我告诉她，丈夫死了是事实，要认命但不要悲伤。因为保险可以代替
她的亡夫来照顾她，往后的日子不会经济无着。 张太太颇有同感说，将来保险满期金，就是她的养老
退休金，也等于是有个丈夫在关照她晚年的生活。 张太太还打趣说，自己买十年期的保险，现在投保
十年后，就可以领回一笔满期金。她比王宝钏幸运，因为比王宝钏早八年等到丈夫归来。 保险保障寡
妇生活 “很好，你说的非常正确，恭喜您。”我高兴的告诉她，有了保险的保障，从此不必再为寡妇
狐独无依的生活而烦恼。 因为保险会保障张太太，从今以后的生活，使她不必再为没有丈夫关照的日
子，而烦恼既孤单又没钱的寡妇生活。 只因我们俩人都爱看歌仔戏，所以拉距陌生距离，彼此感觉特
别亲切，于是成交保险，就显得轻松简单多了。 歌仔戏陪我成长，也充实我的生活，更让我的保险生
涯多姿多彩，使保险营销更容易。所以一个聪明的营销员，要将兴趣和工作结合在一起，如此能帮助
保险事业更快速成功。
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《保险家书系之庄秀凤》

编辑推荐

《保险家书系之庄秀凤:阿凤传奇》由汪振武，梅妆彪，金爱丽，李健成，李平联袂推荐。
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《保险家书系之庄秀凤》

名人推荐

我相信，这是一本所有从事保险行业人士的打开保险成功之门的羊皮卷。而“阿凤精神”并非专属于
保险行业，也是每位寄望获得精彩人生的成功人士的共用特质。 ——汪振武 华康保险代理执行董事
兼首席执行官 以前就听闻台湾保险界有个很棒的阿凤，现在我更真诚的向大家推荐，阿凤部长是华人
寿险之光。她不屈不挠的奋斗历程令人感动。她在保险界胼手胝足的打拼过程，享有今日显赫的地位
。 ——黄金财 前中意人寿大中华区执行长 我当年一眼就看出，她将是明日保险界耀眼的明星。因为
她相当聪明又有智能，为人诚恳又厚道，做事积极又认真，对保险事业的投入，更倾尽毕生心血与精
力。本书故事很精彩，十分感人好看，阿凤不愧是位传奇人物。 ——卜运喜 庄秀凤的伯乐、台湾幸
福人寿副总经理 “笼枭，养不成凤凰；盆树，长不成栋梁。”秀凤姊的人生奋斗故事，很符合这句话
。我和她是多年好友，先恭喜她出版新书，慷慨分享宝贵理念，大家有福了。 ——蔡明敏 马来西亚
知名教育训练顾问
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《保险家书系之庄秀凤》

精彩短评

1、立志的榜样，寿险的先锋。
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