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作者简介

孙天宏 贸易金融专家，江苏大学经济管理研究生，上海大学管理学院研究生导师，福布斯专栏作家
。1992年加入中国银行从事国际结算，1993年任中国银行某分行国际业务部总经理，先后筹建镇江市
商业银行和浙江民泰商业银行总行两家法人机构国际业务部，有丰富的实践经验。现任浙江民泰商业
银行嘉兴分行副行长。出版专著有《国际结算与融资的纠纷及其处理》(中国商务出版社2010年版)、
《贸易融资产品设计》(中国金融出版社2011年版)，并多次接受《金融时报》等媒体的专访，得到业
内人士的肯定。
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编辑推荐

孙天宏编著的《贸易金融商业模式及营销》有三个特点：其一，理论联系实际。书中就贸易金融有大
量的理论阐述，同时又紧密联系实际，对实际问题进行理论阐述，比如有一章专门阐述了贸易金融与
存款的关系。其二，重视营销。再好的思路、方法不营销出去，都是无用的。书中用了大量篇幅介绍
了开拓贸易金融的营销策略，包括组合策略、价格策略、数据库营销策略等，内容详实、细致，操作
性强。其三，实用性强。这是由以上两点决定的。书中介绍了贸易金融商业模式创新的步骤、方法、
原则，阐述了贸易金融商业模式组织及内部分工、贸易金融渠道及营销方式、技术营销的构建、品牌
建设等顶层设计，同时还介绍了贸易金融营销计划书的撰写的内容、方法等。
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