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《智商决定经商》

内容概要

要想达到经商的高层境界，你就必须得阅读本书。该书以故事说道理，为你讲解了许多优秀的生意经
。每则生意经后又延伸出境界更高一层的经商智慧。全书语言通俗，内容丰富，道理深刻，值得广大
读者阅读。
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《智商决定经商》

书籍目录

一、勤学多悟，认知商性1．财富教育，从小开始2．知识的广度决定思维的广度3．商场博弈论4．小
生意做事，大生意做市5．生意无禁区：冲破国界打天下6．挣小钱靠勤奋，挣大钱靠智慧7．一辈子学
不够的生意人8．善用外脑9．企业家要成为知本家二、取巧不投机，守法更要用法1．绝不漏税，只赚
阳光底下的钱2．在合法避税上找回一些利润3．灵活性与原则性相结合4．决不毁约5．化智为利，化
利入义6．让钱追钱，让钱找钱7．立足于赚而不是攒8．两面占便宜9．合法利用能打擦边球的灰色地
带10．遵守商规11．利用规则三、做强做大靠手腕1．把生意做活才能大2．银行是做钱生意的3．融资
的策略4．融资“三不要”5．解决现金流问题的措施6．小产品，大买卖7．莫因利小而不为8．规模经
营，薄利多销9．看准市场，厚利适销10．产品是商业链条的关键11．加速周转，行如流水12．负债不
可怕，钱花不出去才是真的可怕四、用人缘开辟财源1．做中国式的人情买卖2．广结善交，网罗商机3
．先给甜头，才有赚头4．小利不舍，大利不来5．假糊涂，真聪明6．远距离管钱，近距离管人7．仗
义疏财，财愈积聚8．利益均沾原则9．和和气气生财旺五、将运气变成财气1．机遇：瞬间的命运2．
商机青睐有准备的商家3．运气——机会——财气的转化4．只要值得，就要去冒险5．认清商律，了然
于心6．先人一步，“钱”途无限7．办事靠脚，经商靠脑8．炼就一双识金的慧眼9．通观全局，适时
出击六、会识人，用对人1．好马往往是烈马2．不论学历论能力3．留住关键人才4．一流人才，一流
对待5．让德才兼备的人脱颖而出6．盘活资产首先要盘活人7．不求完人，但求能人8．充分运用各种
人才9．不轻易向部下让步七、掌握信息三要诀：灵、变、准1．注重信息，研究信息2．重视收集情
报3．随时留意身边的商业信息4．信息越快越准，赚钱越快越多5．提取有效信息6．时变我变，及时
收缩7．快鱼吃慢鱼8．看得见的手和看不见的手9．小策略看对手，大策略看市场10．睁大眼睛看行
情11．知市通市，乐观时变12．客户来问货，信息送上门八、观察·思考·分析1．没有敏锐的目光，
做不了大生意2．看得多远，生意就能做多远3．用懒人的思维想问题4．发现和辨别事物之间的联系5
．转化思路，冲出重围6．不同的顾客类型7．分析顾客的心理8．操纵“心理暗示术”，让顾客跟着感
觉走9．每天脑子转八圈10．做好风险评估11．对市场细分，再细分12．企业发展从标准化开始九、经
验·判断·决策1．总结可以把经验上升为智慧2．不可过分依赖经验3．把未来5年的宝押对4．对每一
桩生意都要保持警惕5．投资之前先吃透政策6．先找市场，再找市长7．有预算，才有信心8．不仅要
跟上变化，还要预见变化9．事后控制不如事前控制1O．处变不惊的心理素质11．有危机是常态，没
有危机才是异常12．在危机中寻找商机13．关键时候必须做出准确的判断14．在面对最具有诱惑力的
事情时要沉住气十、创新·技术·发展1．互联网时代的生意经2．关键技术执商业牛耳3．消化创新，
打造自有品牌4．远离“红海”，走近“蓝海”5．生意人要善于将不可能变为可能6．技术创新7．产
品创新与思路创新8．专利战略与可持续发展9．重视“绿色壁垒”十一、品牌·学习·出奇制胜1．名
气本身就是资本2．战略高于管理3．字号是商家的生命4．同名品牌扩张：产品种类延伸5．异名品牌
扩张：产品种类细分6．设计和工艺可以克隆，文化不可抄袭7．嘴硬不如货硬8．创名牌，做绝活9．
精品也需要包装10．利用名人效应11．生意靠做，也靠“炒”
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《智商决定经商》

精彩短评

1、没看完 等做生意的时候再看吧。。。
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