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内容概要

《博弈论前史研究》随着博弈论在经济学中广泛而卓有成效的应用，学者们也开始了对博弈论史的研
究。然而，对博弈论史的正式研究进度比较缓慢，至今仍没有形成统一的博弈论史。已有的相关博弈
论史研究主要是从社会发展史或经济思想史的角度展开的。而博弈论的形成及其早期的发展主要是在
数学领域内进行的。该项研究正是利用数学史的研究方法和成果对博弈论的形成过程进行了新的、更
全面的探讨，特别是揭示了概率论、微积分、集合论和公理化等数学思想和工具对博弈论产生、形成
的影响。该研究对博弈论的开山著作《博弈论与经济行为》的产生过程论述尤为深入；对我国博弈论
研究落后状态及其原因剖析是中肯和富有启发意义的。
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章节摘录

　　然而，波莱尔继续臆测道，当纯策略个数n充分大时，一旦某选手的混合策略确定下来，他的对
手将可以选择到一个使其赢得为正的混合策略。虽然在这篇文章中他没有说当n大于7时就无解了，但
像他前面的那篇文章一样在没有任何推理的情况下，他坚持臆测在大数目纯策略的博弈中没有极小极
大值解。由于这个结论并不是来自于他论文的分析结果，因而，这就导致了他不正确的推断：“如果
一个选手面对的另一个选手是心智狡黠且善于算计，而他又不去观测他的对手的心理并修改他的行事
方式的话，那么，他必然要遭到损失”。然而，他对n＝3或5时的对称博弈分析却正好与此相反，说
明在这些博弈中，不管对手如何行事，第一个选手都有一个混合策略使对手的赢得为0，同样不管第
一个选手如何行事，他的对手也总有一个混合对策能防止他的赢得G大于零。　　从这篇文章中，我
们可以看出，波莱尔已经意识到建立博弈理论的可能性和方法：“考虑到概率的计算起源于对最简单
的机会博弈的研究，建议包含局中人技巧（策略选择的方法）和机会的博弈研究也应开始于最简单的
例子。”而且在研究包含3个策略的博弈基础之上研究了包含有5个策略的博弈，在对称博弈的研究基
础上研究了不对称的情况。尽管在他的分析中对较简单的情况的处理是恰当的也是合理的，但对于较
复杂的情况则臆测的成分更多一些，由于无法找到合适的数学方法，他认为较复杂的情况则要更多地
依赖于局中人的心智，而不是科学（数学分析）的方法。　　⋯⋯
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