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《21世纪超级行销学》

内容概要

21世纪必须具备的知识有三个：第一个是行销，第二个是销售，第三个是领导科学。几年前，我把销
售列为第一条件，现在我觉得应该变更一下了，为什么呢？你们可以听到、看到、感觉到。在今天这
样一个信息时代，行销已经变得越来越重要了。
财富就是将智慧运用于自然，致富的艺术不是勤奋，更不是节俭，而是选择合适的方法，时机及地点
一个人学会行销，正是为了选择合适的方法，时机及地点。 
一个人要在事业上有所成就，你只需符合一般人的期望；一个人若要在事业上登峰造极，必须超越一
般人的期望。
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《21世纪超级行销学》

书籍目录

第一部分 个人化（完美）行销
第二部分 兵法（致胜）行销
第三部分 企业（创意）策略行销
第四部分 21世纪（趋势）行销
附：企业（个人）策略行销（调整式）测试
后记
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《21世纪超级行销学》

精彩短评

1、坚持不懈。坚持不懈。
2、超速行销
3、不想理解行销的人建议不要去看了.
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