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《零售风云》

内容概要

《零售风云》所讲述的是一个有甜酸比的中国商场故事：有正在被忽视的职场关系；有中国式家族企
业的弊端；有职业经理人的光鲜与尴尬；有零售商场的浮沉；也有职场小人物的温情与奋斗⋯⋯
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《零售风云》

作者简介

和电影《甜心先生》的男主角一样，何建军曾经在中国的零售行业叱咤风云，鲜花、掌声、如潮的追
捧尝到了成功的甜头。然后在他最意气风发的时候，商场如人生，谁也不知道下一秒迎接你的是什么
？从零售业云端跌落的感觉，让他陷入了反思，以至后来某上市零售大亨开出百万年薪力邀他出山做
副总经理，他也婉言谢绝。
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《零售风云》

书籍目录

目录
楔　子　　　平安夜的鸿门宴／
第一章　　　开业典礼上的神秘昏厥／
第二章　　　暗流涌动，商战升级／
第三章　　　诡异电话，隐现迷情杀机／
第四章　　　股权诱惑，阴谋交织／
第五章　　　昔日商业巨子重返故地／
第六章　　　财务经理突遭意外／
第七章　　　老总之子惨遭不幸／
第八章　　　多情培训师，离奇陷抓捕／
第九章　　　危险供应商，借贷救佳人／
第十章　　　天黑请闭眼，游戏露端倪／
第十一章　　商业伙伴重聚，老板夫人遭绑架／
第十二章　　白领玄机莫测，奋斗秘史隐现／
第十三章　　美女情史曝光，副总深陷泥潭／
第十四章　　香港公司代表秘密到访，０６８号客户浮出水面／
第十五章　　商战悬疑难解，美女与危险相伴／
第十六章　　连环计再起悬念，假情人终露真相／
第十七章　　死神接踵而至，商战结局难料／
尾　声／
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《零售风云》

精彩短评

1、商战，超市零售，职场沟通，人性，情感纠葛
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《零售风云》

精彩书评

1、书评题目起得大了些，而且这是我读的第一本商战小说，对商业、职场没有更多的认识，所以只
能按照自己的理解去解读它。本书讲述了M省两个大型连锁超市之间的竞争，开篇讲述西尔玛公司被
泄密导致天天乐公司拿下本属于它的旗舰店铺。6年以后，西陷害天的老总致其脑瘤身亡，天的老总
派人杀其情妇（系西司财务总监）导致一连串的爱恨情仇。小说灵魂人物是凌子锋，他把东部先进的
连锁管理经验带到M省，并帮助西司老总迅速做大，只是后来西司高层泄密以及跳槽（很大原因是西
司老总侯波刚愎自用导致的），天天乐也飞速发展起来。两家公司的竞争，在本书里明显看出来是人
事斗争而非商业模式的革新来打击对手。两家规模、模式甚至经销商来源都近乎相同，为了争夺唯一
的上市名额，不得不进行补贴营销，拉拢经销商，搞好省市经济领导这层上来。两位老板都是狠角色
，敢用人敢花钱敢跑关系，但以凌子锋为代表的视野宽阔的职业经理人却只是沦为这类传统企业主的
打工仔，老板很器重经理人但又唯我独尊，盘剥甚至驱赶经理人。中国老板更多熟稔怎样找人、找关
系和用人，这在暴发户的膨胀期来说是利器。但等到企业盈利模式定型，发展遇到瓶颈并且面临跟自
己规模相仿的巨头竞争时，老板们之前的江湖气息就成了企业继续发展的拦路虎。他们不相信也不去
依靠先进的商业模式，更期望于简平快地用尽一切手段解决掉竞争对手（比如拼低价，争相拉拢政府
领导站队，挖掘对方机密，离间甚至陷害对方员工），这样导致的后果就是两家老板轮到最后都没有
实现自己的目标，反而都含恨而死（被人陷害）。凌子锋在书中扮演的更像一个局外人，但我们可以
从他的经历来判定他这样做的睿智。他身为职业经理人后来又专职职业培训，对于企业管理有着科学
而系统的认知，他的名言：“这世上百分之八十的问题都可以靠沟通解决”让其更善于思考和表达。
而传统企业主在发迹以后会任人唯亲，按照亲疏关系配置关键岗位，他们更像一群草莽英雄，以此起
家，但是摊子铺大了以后，缺乏现代化的眼光和格局，所以在跟巨头博弈时才显得那么暴力和简单—
—结果也是两家老总身亡，员工死伤，互相亏损等等。再看文字，作者是南师大出身的研究生，写作
功底自没的说，把很多人物、剧情都推进地恰到好处，至少不会让人读了有迷乱的感觉。一本快消商
战书，没有商业模式的人性之战。
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