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《互联网创业》

内容概要

本书对创业方向的选择、顶层设计和商业模式的制定、产品价值的挖掘等互联网创业会遇到的问题进
行了详细的阐述。此外，就创客、威客、微商等备受关注的互联网创业新领域，本书也分别进行了探
索。创业之路从来就不是一条平坦大道，希望本书能够给互联网相关领域的创业者和从业者们些许指
引和启发。适合各类企业营销经理、网络推广经理、企业营销总监、网络运营总监、各类电商运营经
理，以及从事传统企业、近期想开展电商业务的大中小企业CEO及高管，对移动互联网感兴趣的读者
、小型创业者阅读和学习。
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作者简介

医创社
创业者汇聚中心、创业项目垂直孵化基地！
医创社是国内医疗健康行业垂直创业社群平台及孵化器，医创社参与投资或孵化了30多家初创企业，
目前在医创社孵化器内进行孵化的企业有：全国仅有的三张医药电商A证试点牌照的八百方医药健康
网购商城；华南最大的基层医师垂直社群--医师在线；肿瘤医生垂直社群-叮叮医生；全国最大药店店
长社群-药店销售助手店讯通等9家企业。
创客空间——让创意有价值，让创业更轻松！
医创社旗下控股机构“指方信息技术有限公司”是国内专业的创客空间构建商。指方信息联合广东财
经大学创办了全国第一个“教师创客空间”、联合暨南大学创办了“大学生创客空间”，即将成立“
医师创客空间”及EMBA企业家创客空间。
医创社联合创始人
张小兵
著名投资人，投资多家医药和互联网领域公司， 广东东创投资控股、广州八百方信息技术有限公司 
董事长。微信号：stzxb6966
杨家诚
管理学博士，战略管理专家，曾任多家上市企业执行董事，现任广东东创投资控股总裁、 医创社社长
。微信号：Brian88007
文丹枫
博士、独立作家、互联网观察家，八百方医药健康网购商城、霍英东-鹤年堂、金天医药、中部智谷等
多家企业互联网营销顾问，现任医创社CEO。微信号：wdf099
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