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《销售圣经》

内容概要

独一无二的经典超级畅销书，全球销量超过300万册。
之前由中华工商联合出版社出版，曾畅销数十万册。此次中信版为双色印刷，内容进行了全面的修订
，并且增加了22幅精美的漫画插图，使得本书有更强的可读性和更高的收藏价值。在一天之中，他们
可能会打推销电话、跟进10名潜在客户、参加人脉拓展活动、做三场推介、发五封信件、被拒绝六次
、做成一笔生意。一天通常都是这样度过的。对于随时可能产生的问题，对于随时可能遇到的绊脚石
和挑战，销售员需要可靠的、现实的解答。他们需要《销售圣经》。
《销售圣经》并非销售的“方法”，而是一系列能够修正你的销售风格的真知灼见、策略和哲学理念
。它能够让你在今天做成一笔交易，在明天你做好销售的准备，在未来实现最终的销售目标。
《销售圣经》是一个实用的资源。这其中的经验教训并不是所谓的专家、博士的临床研究，而是在商
界最艰难的销售环境中经过40年的成功与失败得出的真谛。
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《销售圣经》

作者简介
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《销售圣经》

书籍目录

第一部分 法则、秘密、乐趣。
1.1创世记
1.2法则记
1.3 秘密记
1.4大秘密记
1.5 幽默记
第二部分 做好万全准备，让潜在客户惊艳。
2.1惊艳记
2.2 提问记
2.3 有效记
第三部分 请允许我自我介绍
3.1自我介绍记
3.2 初次拜访记
第四部分 做好演示
4.1演示记
第五部分 拒绝、成交及跟进。逐步成功！
5.1拒绝记
5.2成交记
5.3 坚持记
第六部分 苦难与敌人
6.1 哀歌记
6.2竞争记
第七部分 顾客是上帝。
7.1客服记
第八部分 传播福音
8.1沟通记
8.2 展会记
第九部分 构建人际关系网，走向成功。
9.1 人脉记
第十部分 先知与利润
10.1趋势记
第十一部分 增加收入！
11.1 数字记
第十二部分 上帝是否庇佑我？！
12.1 出埃及记
后记：当我长大后
你的过去和现在对未来而言至关重要。
你或你的团队需要更多的订单吗？
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《销售圣经》

精彩短评

1、相信客户自你处购买产品可以改善自己的生活；学会提问，先询问他们生活活长大的地方；人们
不喜欢被推销，但喜欢购物，找到客户因何购买，他们为什么买；你的产品能够“药到病除“，提问
方式：是什么让你⋯⋯，就⋯⋯而言，你的意向是什么？你因何选择⋯⋯？
2、感觉有点杂
3、挺好的，无论是销售业务还是销售人，都有用。里面有些准则也比较具有适应性
4、和上一个工商出版社的版本相比，翻译得实在不怎么样，非常拗口晦涩。工商出版社的版本翻译
简明易懂，非常通顺。我在当当买的是这本，后来退货了，实在太差！
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《销售圣经》

精彩书评

1、和顾客产生联系，让顾客笑起来，倾听顾客而明白其所需，提出问题让顾客无法轻易拒绝，重视
售后服务，发展长远利益！价格不是顾客拒绝购买主要因素，没有毅力与目标，不善于倾听与提问是
无效的推销。要是该书能多些具体成交或者失败的案例分享就更好了。
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《销售圣经》

章节试读

1、《销售圣经》的笔记-第2页

        厄尔.南丁格尔《最奇妙的秘密》和丹尼斯.威特力《成功心理学》
行动：在接下来100次约访中，记录下发生的好事和可以改善的地方，日积月累，坚持不懈，将有助于
你日渐精于此道。

永远不要直接问：“你看重什么？“，而是要通过提出其他问题迂回寻找这一问题的答案。

2、《销售圣经》的笔记-《销售红宝书》

        人们不喜欢被推销，人们愿意主动购买&lt;原文开始&gt;&lt;/原文结束&gt;
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《销售圣经》

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:www.tushu111.com
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