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《全押创业》

内容概要

《全押创业：牌桌上的精益创业课》阐释了将想法转化为利润背后的创业过程，是此类书籍中迄今我
见过的最好一本。戴安娜巧妙地使用小说来向雄心勃勃的创业者们诠释必须掌握的重要概念，同时也
让读者如同坐过山车一般感同身受地体会到创业者们在开创全新事物过程中所承受的酸甜苦辣。
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作者简介

戴安娜·坎德（Diana Kander）
戴安娜·坎德已经是一个成功企业家，她创办（并转卖）了很多企业，她还是世界上致力于创业者精
神和商业教育的非营利组织——考夫曼基金会的高级顾问。作为乔治城大学法律专业的学生，戴安娜
本可以选择律师的职业，但她最终选择了弃法从商，成了一名创业者、投资人。正是这些经历奠定了
她为教育机构、企业开设的培训课程的基础。
作为一名广受欢迎的公众演讲者、顾问和作家，戴安娜在以顾客需求为导向的产品、服务设计方面，
以及围绕企业家精神建设公司文化方面，影响了众多创业者、《财富》世界500强企业的管理层。
考夫曼基金会介绍
埃温·玛瑞恩·考夫曼基金会（Ewing Marion Kauffman Foundation）是一家私营的无党派基金会，基
金会和合作伙伴合作共同推进在美国的创业，改善儿童和青少年教育。基金会设在密苏里州堪萨斯城
，是已故企业家、慈善家埃温·玛瑞恩·考夫曼创立的。
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书籍目录

推荐序一
推荐序二
推荐序三
译者序
作者简介
序言
第1章人不可貌相
第2章你骗不了别人
第3章光练嘴皮子不能卖出好东西
第4章是你输得多体面，而非赢得多精彩，决定了你能否继续游戏
第5章真正的专业人士不会每局都用尽全力
第6章虚荣心指标会遮挡那些对公司至关重要的真实数字
第7章不吝请教
第8章客户需求在前，方案愿景在后
第9章不要孤注一掷，要用小赌注带来大机会
第10章专家尚需准备才能进入新领域
第11章购买方案以解决问题，不购买预言性的产品
第12章只有客户可以告诉你，你是否发现了一个值得解决的问题
第13章空想和祈祷幸运降临不是策略
第14章验证你的假设，永远都不迟
第15章采访客户的秘诀是非引导性的开放性问题
第16章实践是做好客户访谈的唯一途径
第17章弄清你的假设是错误的，与证明假设正确同等重要
第18章不要在尚未检验新假设前实施新想法
第19章省下筹码留到你需要运气赢的时候用
第20章成功企业家能承认失败，知道弃牌，再卷土重来
第21章在给你的计划投入任何东西前，先检验下你的设想
第22章如果将情绪拿出你的方程式，运气是能被设计出来的
第23章每一个成功的企业家都要经历比成功更多的失败
第24章你工作得越努力，你的运气也就越多
第25章只要你去寻找：就有机会发现到处都是潜在客户
第26章得到潜在客户的最好反馈源于细致的访谈
第27章找出虚荣心指标来避免巨大损失
第28章访问客户直至发现值得解决的“偏头痛问题”为止
第29章当你提出偏头痛的问题时，人们都会忍不住要分享
第30章不管得到好消息还是坏消息，在访谈中都要恪守客观
第31章除非能证明顾客需要你的产品，否则什么都不重要
第32章幸运制造者在出发时会探索新经历，发现新机会
第33章幸运不适合拿来打扑克或做生意：它只是优质策略的产物
第34章为验证需求，找到通向使客户下单的最短路径
第35章未雨绸缪
第36章忧虑和消极是商业创意最大的两个威胁
第37章理解自己失控的倾向才能弥补它们的损失
第38章当你发现值得解决的偏头痛问题后，千万别搞错
第39章悦纳犯错
第40章未以小注证实假设之前，勿全押
第41章把握来之不易的第二次机会
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第42章即便找到偏头痛问题，制作解决方案仍需要机警和应变
第43章倾囊而出需三思
第44章初心或起手之力不可忘
致谢
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精彩短评

1、很有启发。联想到目前满大街的共享单车，不知道他们的思路是不是受此书的影响呢？显然这本
书是2015年10出版的。
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