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《日进3万3》

内容概要

本书分为三篇： 入门篇、技巧篇、案例篇。其中， 入门篇教你如何从无到有开一家自己的微店， 包
括去哪儿开微店、微店注册及基本设置、在微店上卖什么、在微店添加并推广商品、在微店购物的流
程、订单管理及售后服务； 技巧篇教你开好微店的核心技巧， 包括开微店要有信任你的粉丝、有个
人品牌才会有粉丝、获得粉丝的秘诀、用笨办法获取第一批目标粉丝、用心与粉丝互动； 案例篇教你
赚钱的微店是怎么做的， 包括哈爸卖绘本童书、全职妈妈做代购、大学生卖牛奶、退伍军人卖水果四
个经典案例。
本书适合大学生（特别是应届毕业生）、办公室白领、全职妈妈、待业青年等一切略懂网络、有时间
、想创业的人阅读和使用。
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作者简介

哈爸，原名余春林，80后，曾供职于新教育研究中心、《校长》传媒机构、课堂内外《家教》杂志等
。
2013年10月全职做自媒体，利用微信公众号“经典绘本”每天分享让人感动、让人喜欢的内容，成功
打造了“哈爸”的个人品牌形象，粉丝达到3万多人。
2014年1月29日开微店卖绘本童书，不到一周销售额即达两万多元，2月24日当天的销售额达33152.5元
。目前日销售额平均在1万多元。
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精彩短评

1、《日进3万3-微店》看完全书觉得太水了，书名应该改为《微店操作说明》，80%的都是软件使用
介绍！！还10%的是废话，10%内容可以用，就微信公众号的运营技巧，不过现在来看，这些方法都
属于慢慢的积累用户！微店现在也没有以前火了，还是很快就被淘宝和天猫京东唯品会打下去，毕竟
是个人的小卖场，不像有大资金的公司可以运作。那要靠多忠实的用户才会上去买，还是要做熟人买
卖！
2、蛮入门的，很多东西都要做出自己特色才可以
3、提供编者注，拉进与用户距离，提高信任感。
4、新势力专注精准微营销课程开发！教你如何寻找一手货源！教你如何让精准粉丝主动加你！教你
如何招代理！培训代理！扩大自己的团队！朋友圈营销策略！提高业绩销量！学习新势力引流课程后
统统都赚米！想要更多了解请咨询微信 MVIP910
5、样书审读
6、我是做微店的老是没有单谁可以教教   我微店名叫SHULIYA_时尚天地
7、这本书还是比较值得读一下的。虽然2014年写的。但是很实战。很多技巧性的策略。关于他的成功
还是归功一点，有比较大的粉丝群。所以开通微店当天就成交了几万块。微店的功能确实也比较强大
，不比淘宝差。只不过定位定在商家端可能会造成购买人气不够。没有太多自然流量有赖于卖家自己
推广。
8、微店是想尝试的，但是一直没有开始，可能就像有评论所说的，是不是带点传销意味，还有就是
不能添加描述，，，书里介绍的只是还算不少的，有些还有点用。
9、前半本不需看。要看就看后半本！
10、老子要开店！
11、补全了对微店的理解。内容和互动，才能带来最终的魅力和动机。
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精彩书评

1、大家不要简单的被标题迷惑，3万3是哈爸生意最好的时候的一天，不是每天，这本书从很多个方面
介绍了微店app 如何使用，我感觉这就是口袋购物或者微店官方请哈爸写的书，当然这本书对于很多
新手还是有帮助的， 就像淘宝大学出的书一样，大家觉得还是可以解决一些实际问题的。现在微店已
经有点浓浓的传销味道，大家一定不要迷惑，要看清楚问题，自己做心态要好，能够有330的收入还是
可以的。
2、浙师大“包二奶”生意火爆，木人管还获得支持？你只有羡慕嫉妒恨2014-08-10 荣振环 荣振环微书
评浙师大“包二奶”生意火爆，木人管还获得支持？你只有羡慕嫉妒恨作者：荣振环抱歉，这个“包
二奶”生意可能不像大家想的那样。它不仅阳光，而且还充满了正能量。这篇书评是关于大学生创业
的。自从做书评分享以来，不时就会有大学生朋友的留言，问问就业和创业这点事。我特别鼓励大学
生创业，尤其现在，机会特别好。这个机会就是移动互联网+传统行业和产品。尤其，当有了微信和
微店以后，微信是什么，“再小的个体也有自己的品牌”。你们用微信做品牌；微店是什么，“手机
开店很方便”。然后，你要做的是用你的手机锁定一部分群体，轻松创业和赚钱。所以，大家必须要
懂微信和熟悉微店。关于微信的书很多，大部分都是水货，但是也都可以看看，取其精华，弃其糟粕
，关键是要为我所用。今天我们聊聊关于微店的书，《日进3万3:微店这样开才赚钱》。现在市面上关
于微店的书还不多，但估计不久的将来，一定会像微信一样火的一塌糊涂。具体技术上和科普上的内
容我就不介绍了，其实，选择一个微店平台，照着操作，三下五除二就会了。我只是通过一个案例来
说说。此时，荣老师必须要为本标题做一个解释了，否则，有些看官该骂了，你个标题党，这个和浙
师大包二奶有个毛关系。有关系的。浙师大几个大学生，做了一个微信号“浙师大订奶”，你关注后
，会收到一个“微店”网址推送，里面有两个牌子的牛奶。90~135元之间，包月！两个牌子的牛奶，
包月送，这不就是“包二奶”吗？这是浙师大文传学院广告专业的四个同班同学——魏榕、余艾洁、
李娜、付晨洋做的“二奶”生意。如果，通过支付宝等支付平台付款，还能享受每天有美女送奶上门
的待遇。美女送奶上门服务，如果要写文案的话，总会让人产生无限遐想。有话题就有传播力。这样
的创意，已经吸引了两三百个同学买单，成了包“二奶”（注：两个牌子的鲜奶）的订户。开店差不
多半年，这4个小伙伴已经发展成七八个人的团队，月营业额达到了2万元。为啥要选择卖鲜奶呢？这
里，荣老师提醒大家一个产品选择的问题，关键原则一定要错位竞争，咱们不能卖超市、街头小贩都
能卖的东西，比如你要卖牛奶，谁会买你的，大学生一次去超市买一箱，慢慢喝呗。鲜奶就不一样，
保质期短，普通的店铺都不敢进，怕坏掉。于是大学生卖鲜奶的生意，首先要找到一群晚上愿意喝鲜
奶睡觉的高大上学生，他们对生活品质有更高的追求，然后不断在微信上强化这种喝鲜奶的生活方式
。陆续吸引客群。只要知道谁要奶，剩下的工作流程就是晚上5点钟开始接奶，晚上8点半到9点半，雇
人配送。当然，创业不是一个简单的概念，这个过程一定会遇到林林种种的问题。创业其实就是一个
不断清除BUG的过程。几个小伙伴的卖奶之路，就是一个不断清除BUG(漏洞)的过程。第一个BUG：
派送，学生档期不行怎么办最初，他们设想是每幢楼都有配送员，但是有些楼定得多，配送员当然开
心，但是有些楼生意惨淡，配送员就不乐意做。于是，他们又调整为按片区派送合理，但是这样又出
了问题。都是学生参与工作，万一档期不行，那这个片区的奶就得断档。于是，他们又建立后备军，
除了招聘每天都在岗的送奶员，他们还招了三四个后备送奶员，设了两个小队长，专门负责接奶，这
样他们几个只要负责调配人员和接单就可以了。第二个BUG，亲，装鲜奶的玻璃瓶是有成本滴一般，
装鲜奶的玻璃瓶是要押金的，但是你一要押金，顾客体验就不好了。于是，他们决定不收取押金，而
是第二天派人去取瓶子。问题接踵而来。送奶小弟、小妹没和客户解释清楚，有些时候第二天去收，
人家都在奶瓶里种上植物了！解决方法是微信上以及口头上进行宣教，亲，那是奶瓶哦，不是花瓶哦
，是要回收滴。第三个BUG，整合营销传播不好使，关键还得接地气为了充分发挥出几个小伙伴的“
学广告”的优势，4个小伙伴还制订了一套规模宏大的3D立体宣传方案。“扫楼”、“贴传单”、“
发单页”⋯⋯事实证明，确实不好使。蒙牛当年进入南方市场，用了一招，就是小区包围超市，采用
的手段就是试喝。鲜奶如何能够完胜，关键不是你发了多少传单，而是实打实的让人体验到鲜奶品质
，感受到鲜奶生活方式。于是，他们在学校最繁华的地方摆摊，提供试吃。试想这样一个场景，男男
女女走在学校最繁华的地段，一些人好奇地试喝一口鲜奶，你如果选择订奶，代表你是真正的高大上
，爱自己、爱生活；你选择挥一挥手不带走一片云彩，你脑门上顿时呈现两个字——屌丝。作为女孩
子，如果你和男朋友一起走过，喝过、尝过，男朋友都不帮你定鲜奶，这是注定要分手的节奏啊。所
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以，表面上看在最繁华地段试喝鲜奶没什么，其实这里面包含着太多对人性的洞察。结果，有一回摆
摊，一个工科的班级，一个人下了订单，全班都跟着下了单。大学生消费是有明显跟风潮的。如果大
家都喝鲜奶，就你一个人喝牛奶，考试考不好你都不能怪别人，智慧是喝出来的。据说，这个团队在
学校的生意稳定在200~300单，一个月营业额有2万~3万元。钱虽然不多，但是对于大学生群体补贴生
活绰绰有余了。关键是他们通过这种创业，锻炼了自己，不断地发现问题，解决问题。他们是一群乐
观阳光的创业者，他们不浪费光阴，也不挥霍青春，虽然一个月营业额不如郭美美睡一觉的零头。但
是，他们用创业的激情和梦想，用自己的双手和劳动，让青春绽放。现在你知道，为什么这种“包二
奶”的生意，不仅没人管，还这么受欢迎的原因了。这个“二奶生意”是对青春的重新解读。最后，
送给大学生朋友这段话：“当青春开始散场，幸福它就在肩膀，学会了努力追逐自己的梦想，我们不
断成长、偶尔有风雨阻挡，总会有片天空让我们飞翔。青春，我无怨无悔。”敬请关注微信公共平台
“荣振环微书评”：这是中国最为睿智的移动互联、营销与品牌、新技术、新思维的微书评。微信号
：rongzhenhuan.荣振环图书推荐，每日推荐一本好书。让你“好读书、读好书、读书好”。好书活用
，智慧伴侣。中间穿插微品牌策略、微营销策略、微文化智慧。让你学到即能用到。每日一书，人生
不输。欢迎朋友们把好书分享给你的朋友，传递书香，共享智慧。
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