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内容概要

对于积极奋斗的人而言，天下没有不可能的事。失败并不可怕，关键在于失败后怎么做。天生我才必
有用，坚持就是胜利。
一位出色的推销员可以把’不可能“变为”可能“，而要成功做到这一点，技巧的方法是不可少的。
聪明的推销员能通过学习他人的经验而提高自我。
本书共分为三部分：销售前的准备，销售中的技巧以及销售后的巩固。第一部分内容包括销售前应该
如何调节好心态，如何准备以给顾客良好的第一印象，以及如何做好推销
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书籍目录

第一部销售前的准备
1. 失败者与成功者的区别
创造积极的心态
乐观面对挫折
2. 狂热
热情的力量
提高热情的方法
热情可以赢得一切
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