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《销售口才训练方法》

内容概要

《销售口才训练方法》内容简介：一个人要想在与别人的交往中取得有利地位，获得成功，离不开好
的口才，而销售工作尤其如此。《销售口才训练方法》内容具体、实用，根据销售的流程，详细阐述
了开场白、产品介绍、异议处理、价格争议、促进成交、售后服务等各个环节的口才运用技巧，为销
售员演绎了销售口才的训练过程，再现了优秀销售员与客户在不同环节和场景中沟通的艺术，是销售
员全面学习沟通技能的必备锦囊。
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