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《说话的艺术》

内容概要

编辑推荐：
★我们每天都在说话，可是你真的会说话吗？一言而可以兴邦，让口才改变你的命运！
★对于那些渴望提高自己的语言艺术，能够从容地在演讲台、谈判桌等一切需要说话的地方展现自己
风采的朋友们来说，这是一本极具参考价值的书。正像卡耐基所说：“它能够使你把说话变成一种快
乐。”
★大量贴近生活的实例和每篇结束时精练的关键提示语，生动具体地讲述了提高说话水平、改善沟通
能力的具体方法和实用技巧。
内容简介：
《说话的艺术》通过大量贴近生活的实例和每篇结束时精练的关键提示语，从赞美的艺术、批评的艺
术、拒绝的艺术、与上司说话的艺术、与同事说话的艺术、与朋友说话的艺术、与陌生人说话的艺术
、让语言更具魅力的艺术、面试中的语言艺术、谈判中的语言艺术、雄辩的语言艺术11个方面，生动
具体地讲述了提高说话水平、改善沟通能力的具体方法和实用技巧。”
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