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内容概要

金牌直销员特训手册：12天打造顶级直销员，ISBN：9787504451538，作者：陈伟民编著
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书籍目录

第一天 做事先做人――良好的心态
第二天 成功人生的金钥匙――直销
第三天 优秀是这样炼成的――锻炼自我
第四天 成功直销的必备――研究客户
第五天 直销员的一座宝藏――潜在客户
第六天 好的开始是成功的一半――接触客户
第七天 打造金牌直销员――沟通无极限
第八天 怎样看待客户――当作自己人
第九天 无建议，有声说明――打动客户
第十天 运筹帷幄的直销员――直销中的制胜策略
第十一天 收获的时候到了――达成交易
第十二天 从优秀走向卓越――事业常青
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