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《SIR法则》

内容概要

SIR法则将从人性及讯息选择权两个层面告诉你，面对任何销售场合，谈判和危机，你都可以用最小
的成本，得到最长远且连带效应最大的利益，只要你懂得运用SIR法则，你就是谈判大师，或者是危
机处理及销售高手
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《SIR法则》

章节试读

1、《SIR法则》的笔记-第18页

        SIR分为两层意思，一是尊敬对方的意思，以谈判对手为师。二是Selective Information Reaction，选
择性讯息反应，要用友选择讯息的能力。
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