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《房地产企业内部控制设计与买卖合同》

内容概要

暴利陷阱预防：期望值过高，风险很大的房地产业
　　地段陷阱预防：对地段的理性分析
　　项目策划陷阱预防：“你有我有全都有”和“一招致胜”
　　销售策划陷阱预防：销售控制的作用体现
　　设计陷阱预防：房地产产品策划全攻略
　　销售模式陷阱预防：多元的营销方式
　　开发成本陷阱预防：成本合理，避免投入过大
　　战略陷阱预防：树立良好的企业发展观
　　全程营销陷阱预防：对全程营销的正确认识
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地段陷阱防范：对地段的理性分析1.3 项目策划陷阱预防：“你有我有全都有”和“一招致胜”房地产
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精彩书评

1、对于一个内控/审计从业人员，第四章对于制定内部审计策略，制作审计底稿，以及制度制订都有
指引性的作用。房地产行业的管理风险点主要集中在投资风险、筹资风险、招投标与合同风险，以及
成本风险。财务管理工作量极大，项目流程极长极复杂，比其他服务行业的专业性要求高⋯⋯感觉比
金融机构的风险控制难度也不遑多让。
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章节试读
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