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《新成功八步》

内容概要

《新成功八步》是为新时代直销人提供经验的资料型工具书，从职业选择，职业引导，到最终确立职
业定位。指引直销新人明晰行业优势与发展方向，如何从青涩逐渐过渡到成功。
本书根据直销职业的不同阶段，从相信、选择直销的初级阶段，到邀约、复制、坚持的历炼阶段，再
到成功、感召、感恩的成功事业状态，逐层提供理论指导和实战方案。
在理论引导与实践案例的关系上，本书不生硬结合，采取“夹叙夹议”的方法，理论依据完美地融八
典型案例，从进入行业的直销者，到最终成长为可以掌控事业的直销精英，心路历程的衍变、转折都
有针对性的方法推荐与思路引导。本书用全面的角度辩证解析详实的案例，或成功与失败，或正与反
方面、精炼出经营直销步步为营的方法和专业直销的经验策略。
这些特点使本书既有相当丰富的理论经验归结，又适合当代中国梦新国情下的直销实务参考应用，助
直销新人起步稳固事业并成就事业。《新成功八步》完全贴合直销经营的发展轨迹，既有推销员话术
的具体示范示例，也有稳固事业的管理经验分享，为直销经营的各个环节提供策略技巧和思维导航，
新时期的伟大推销员．从这本书里指引前进的脚步！
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《新成功八步》

书籍目录

第一步 相信——成功的直销事业从相信开始
直销的诞生渊源
为什么加入直销行业
热爱直销是通向成功之路的第一步
做直销要突破传统观念
相信眼前事实，见证他人成功
只有相信才会有开始
你可以先只相信产品
态度决定一切
第二步 选择——如何找到合适的公司和品牌
选对公司努力不自费
摸清所选公司的底牌
在对比中确定选择，下定决心
带着优秀的产品走江湖
合理的制度为直销提供保障
直销三大要素决定企业品牌效应
把握时机，成功的机遇就在手中
第三步 邀约——开始行动，拓展你的人脉资源
怎样开发陌生客户
高效率的邀约技巧
邀约的ABC法则
用好家庭聚会的利器
产品说明要打动人心
怎样应对质疑和拒绝
行动越快，成功就越快
寻找并接触潜在客户群
第四步 复制——简单的事情重复做，完成事业积累
复制是直销行业的精髓
学好经验打造好“样板间”
保证％复制，传承不走样
使自己成为团队的侣导者l
重复做一件事，得到双倍成功
连锁经营是复制的成功案例
第五步 坚持一一持之以恒，没有不可能做到的事
制定一份完美汁划
直销成功的最大秘诀在于坚持
专注力是无形的财富
不断学习，不断修正自己的行为
大树是靠冷水浇灌长大的
困难是难得的挑战
随直销列车走到终点
第六步 成功——直销赋予你的个人魅力和能力
成功是一种境界
时间自由、财务自由、事业自由
成交之后的跟踪与售后
人脉维护是不可忘记的课题
成功人士的财务管理
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提升个人品味
开拓范围更大更广的市场
第七步 感召——以情动人，用心交流
用事业来感召
营造主动感召的磁场
吸引人员加盟的方法
如何启动和跟进新人
用真情打动你的客户
用心打造具备凝聚力的团队
克服直销团队的三大难题
第八步 感恩——固馈社会，提升自我人生价值
成功的人是懂得感谢的人
我们对谁感恩
变“被动慈善”为“主动感恩”
说出感恩的话，做出慈善的事
重要时刻积极大方伸出援手
激励别人，给予尽可能的帮助
“授之以鱼”，不如“授之以渔”
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