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作者简介

男，1961年6月生于杭州，合肥工业大学建筑学专业工学学士，南开大学国际金融专业经济学硕士，同
济大学管理学博士，高级会计师，现任浙江金融工程学会常务副会长，南开大学金融工程学院兼职硕
士生导师，上海财经大学客座研究员。中国建设银行股份有限公司广东省分行党委书记、行长。长期
从事金融研究和国有商业银行经营管理工作，在国内公开发行刊物上发表论文数十篇，其中有多篇获
省级以上奖项。
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编辑推荐

　　本书在写作过程中，力求突出以下特点：　　第一，以实用性为宗旨，实战操作性强。　　第二
，以全面性为原则，基本覆盖营业网点经营管理的全部内容。　　第三，以新颖性为特色，对营业网
点工作的某些方面进行了创新性的探讨。　　本书内容全面，构思新颖，实用性强，是对我国商业银
行营业网点经营管理工作的一次有益探讨。
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精彩短评

1、还不错。尤其是关于成熟期的心态的描述（221），深刻到位。
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章节试读

1、《商业银行营业网点经营管理》的笔记-第五章 商业银行营业网点基础性事务管理

        此章谈到了网点负责人、会计主管等的日常工作职责。
对于网点负责人，基本要求是：“抓管理、带队伍、促发展、保平安”。
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