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《复制猫营销101》

前言
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《复制猫营销101》

内容概要

《复制猫营销101》从真正的财富概念入手，分析了两种赚钱的方式，指出了通向财务自由的真正道路
：创造属于自己的杠杆或倍增系统。作者告诉你——不是你不能富有，而是你不知道富人为什么比你
富有。你也许终身都在模仿一个不能使你富有的系统，而不是模仿一个创造财富的系统。正如20世
纪20年代美国工会领袖乔?希尔所言：“我们整天工作，却睡在草堆里，到死才发现这是个陷阱。”如
果你发现你的财务状况不如意，如果你觉得你看不到财物自由的希望，就快读读《复制猫营销101》吧
。
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作者简介
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《复制猫营销101》

书籍目录

前言：如果你不喜欢你的结果，就改变方法吧！第1章 我们生活在一个复制猫的世界中第2章 “真正”
的财富是什么？第3章 线性增长：用时间换美元第4章 杠杆增长：更聪明地工作，而不是更努力第5章 
倍数增长：建立财富的公式第6章 增效协作：天堂的婚姻第7章 网络营销：终极的复制猫系统结论：轮
到你了
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章节摘录
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《复制猫营销101》

媒体关注与评论

“忙并不能说明什么，蚂蚁也很忙。问题是：我们究竟忙什么？”　　——大卫·梭罗，《瓦尔登湖
》的作者“如果你想变得富有，就找一个富有的人，做成他正在做的事情。”　　——保罗·盖蒂，
石油大亨
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《复制猫营销101》

编辑推荐

《复制猫营销101》：从工业化国家中95%的工人都是被雇佣的，他们每年的收入低于40000美元，存
款不到2000美元。你的情况又如何呢？你是否在打开把你导向95%的那扇门？或是正在打开通向财务
自由，甚至非常富有的5%的门？如果你想改变自己的命运，走上通往财务自由的道路，就不要再继续
模仿那个不能让你富有的系统，而是要创造属于自己的杠杆和倍增体系。《复制猫营销101》对人生的
两个重要提醒：1.真正的财富=自由　远离负债的自由　远离老板的自由　远离压力的自由2.以下两个
系统你选择哪个？旧的成功系统=用时间“换取”金钱的陷阱新的成功系统=以倍增“杠杆”财富的网
络。
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《复制猫营销101》

精彩短评

1、推开自己认为理所应当的门，就会得到一成不变的结果
2、又是一扫而过，前面有点像富爸爸，后面就一个劲鼓励复制，特许网络什么的就直接过了，看了
大家评论才知道原来他鼓励的是传销。。。。。
3、挺不错 接受了很好的理念，获得很多知识
4、80多页的小书，主要就是说倍数增长，没有管道的故事好看，理论两者也是有相通的地方，但是后
者更加浅显易懂，道理更深些。
5、开头很美好，最后一章暴露了作者的居心，所谓特许经营=直销么？
6、讲网络营销...虽然没有给出具体解决问题的办法，但依然提供了一种打破对财富固有思维模式的思
路！可以一读！“财富是指有足够的钱和时间，使你可以在你想的时候做你想做的事情。”
7、利用各种理论，来证明代理的好处，特别是特许经营。不过其中谈到了一点，就是成功可以复制
，而且提到了一个新的未来发展方向。利用地铁上下班时间1个小时，正好看完。
8、现在的时代大家都懂倍数增长、特许经营和网络营销，可是最后说的分明就是传销思路，真心很
差劲，而且并没有解决到底怎么去做，空泛的扯淡，毫无意义
9、真是烂书一本
10、70多页的册子⋯⋯说了必要性，推荐了类似直销式的赚钱方法，没有解决how todo 的问题
11、复制成功者的发财之路。那么容易复制就好了。呵呵。
12、前五章还行，最后两章讲的网络营销（传销），不是互联网营销，是传销！金字塔结构，剥削下
线。
13、抄和活用杠杆
14、一个下午就可以读完，里面的逻辑很经典！是我以前没有过的一种思维方式，改变过我
15、2008.5.16
16、看了别人的评论，直接跳到最后一章。我勒个去还真是号召大家干传销啊。果断拉黑。您自己玩
去吧。这翻译不靠谱到天上了，连a match made in heaven都能译成“天堂里的婚姻”，这英语是数学老
师教的。
17、网络传销
18、认为这是教你如何传销的书....只能说明你们还没有弄清楚什么是直销，什么是传销。安利公司80
年历史，都说安利是传销，它却在各国存活着。保健品是国家队御用的，化妆品是世界TOP5的....这是
传销？如果觉得是传销，请报警。又为何政府不管呢？先搞清楚概念。不要让老思想禁锢你
19、这本书的关键是...你已拥有取得网络销售成功的所有技能+启动资金....
不过有些观念还是认同的...
20、复制猫101，提供倍增观念，指出通过倍增方式的增长，才是最快速，最强大的增长，观点非常棒
21、内容肤浅空洞，一看就是给没有任何理财常识的人写的
22、不如他的《管道的故事》印象深刻！
不过也是值得读读的！
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《复制猫营销101》

精彩书评

1、复制猫101，这本书不大，也不长，反复说明一个道理，不要身在生意本身，你永远不要做生意的
本身，要成为生意的拥有者，通过倍增而不是线性增长，获得更大更快的生意增长，利润收入，观点
非常受益！1、创造属于自己的杠杆或倍增系统2、真正的财务自由，是可以自由的支配时间的自由3、
不要用时间换金钱，时间是最宝贵的，要用杠杆换金钱
2、外国人的思路总是和中国人不太一样。这本书，延续了外国人关于财富的梦想实现之路——认真
工作，建立自己的财富管道，寻找财富倍增的杠杆⋯⋯但是对于象我这样一个普通人来说，好象还是
很难。我也尽力去用自己可怜的工资来多方面建立自己的财富杠杆。但是极少能成功。有时候还会象
肉包子打狗一样，投出去的也一去不复返。很多时候我觉得东西方差异真是很大，在国外，可能动一
个小脑筋，认真工作，就能致富。在中国，可能我的创意通常都会被老总PK，然后被别人复制。这种
事情比比皆是。当然，最重要的一点，可能是因为我还没有把这本书看完。也许，是该自主创业的时
候了。
3、以前看一个嘲讽成功学的段子，说所有教你成功的书里告诉你，画一匹马分为以下几个步骤：1，
画一个头2，画4只蹄子3，画出身体4，画尾巴5，当当当，马就画成啦！其实，能不能画得惟妙惟肖，
关键制胜点反而在那些没有被说出来的细节里。70多页的小册子，告诉你：1，拿工资只是赚临时收
入2，人类穷奇一生都在模仿，我们最擅长的就是模仿。那不如来模仿如何致富好了，可是95%的人选
择的都是在错误的道路模仿着往下走。3，复利很牛逼，才是让你有钱有时间的大杀手锏。4，作者说
，那么大家来网络营销吧——投资一个系统，这个系统通过提供优质产品和一个经过实践证明是正确
的授权制度以及培训资料，为下一个销售代表提供支持。作者还说，每个月你只要发展一个下线就可
以，让下线再拉下线，一年下来，你就有4096个人为你的销售服务。我听着怎么这么类似安利和无限
极啊？最后网络营销的部分只提了1,2页，没有具体内容。
4、昨天看的看完才知道原来是讲网络营销吖，还以为是讲理财也是因为自己米清标题哦作者花了很
大篇幅讲指数增长，最后才道出了主题，网络营销但是我还是不太清楚网络营销是啥？难道是淘宝那
类嘛？？不过作者说的真正有钱=有足够的钱+自由（时间）我觉得这个说的很对~~
5、这本书指出了几个财务概念和工具：杠杆、复利，倍数增长，72规则、增效协作、特许经营、网络
营销等。第一个理念：真正的财富等于自由。财富是指有足够的钱和时间，使你可以在你想的时候做
你想做的事情。也就是选择自由，有更多时间做自己想做的事情。第二个理念：创造真正财富的唯一
方式是杠杆你的时间、金钱和精力，通过有效地运用时间、金钱、力气来提高生产力，这就是富人获
得和保持富有的方式——让金钱为他们工作。利用杠杆：1.雇佣员工-我宁愿赚100个人的1%，而不去
赚自己的100%。2.特许经营-关键就是复制，但这个方式有限制，启动资金较高。3.复利-最有威力、最
具民主的建立财富的杠杆方式，也即“倍增的概念”。72规则是计算一个投资需要多少时间才能倍增
的简单公式。4.成功的增效写作-把两个毫不相干的概念结合在一起，创造出一种全新的产品或服务，
甜筒就是例子5.网络营销-也即我理解的传销，作者认为这是终极复制猫系统。对于传销，概念及原理
本身没有错，但是关键是被大家弄烂了，所以变成传销是不能碰的了。不管怎么说，这本书传递的理
念还是很有启发的。
6、标题是看完这本书给我印象最深刻的地方，我看的这个版本是赖伟雄翻译，南海出版社出版的，
亚马逊购买～首先，我很喜欢这本书封面，黑色的皮、红色的里，当然涉及到主要内容的不是这个颜
色配比～^_^书总共分9部分，前言和7个章节以及结论～我很喜欢前言的这句话，如果你不喜欢结果
，那就改变方法吧～接着阐述了我们一直生活在一个复制的社会中，模仿他人做事、做人，这应该就
是书名复制猫的由来～线性增长和倍数增长的区别，杠杆增长，如何聪明的去创造财富而不是创造收
入，我们如何能够赢得真正的富有—能够自由的安排自己的时间～作者很推崇特许经营和网络营销，
但是在我看来，译文所表达出来的网络营销的模式让我一瞬间就想到了被国家明令禁止的传销～很接
近啊，嘿嘿我一向说话很简洁，并不是喜欢总结，好像说的再多就变成了累赘～
7、不知道大家有没有跟我一样喜欢逛糗百，并时不时地发一下自己生活中的趣事。根据基因组合方
式，我们的染色体是世上独一无二的，每个人来到世上都是奇迹，共同读过一样的书、为同样的事情
开怀一笑绝对是有缘。基于此，我每当看到有人为我分享的真实经历而大笑，心中总是很高兴。我一
共发表了十几则经历，然而其中一条的点赞数就超过了其他所有经历的总和。我看到了这个现象后真
的感慨良多。我们都在努力地工作，但究竟应该为什么样的东西工作呢？钱当然很重要，因为它是资
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《复制猫营销101》

本杠杆撬动的东西。但更重要的是获取那种能够一传十十传百的信息创造能力。举个例子，你写了一
篇很有见地的文章，这篇文章转载了5万次，这样的转载量足以证明你的魅力。如果你足够牛，文章
的转载需要收费，借助于互联网的平台，恐怕单这篇文章带给你的收益就远超年薪了。关键在于信息
创造能力的培养，你一定要大量涉猎好书籍，大量接触祖国的好风光，大量地与高人接触，大量地写
作。如果你在一个领域持续不断地产出，总有一天你会站在该领域的高层。当然，这需要你活得足够
长，不过这是另外一个话题了。写作只是其中一例，或许有一天，你有了一个很好的点子，这个点子
可以通过不同的平台得以复制，就像《自私的基因》中的&quot;觅母&quot;一样，让你的思想进入千
家万户，你就可以撬动杠杆了。那时候，你能撬动地球也未可知。
8、如果你不喜欢你的结果，就改变方法吧！有很多人不喜欢自己的结果还不改变方法的原因是：1如
同巡游毛虫，人类也有强烈的群体本能，人们复制了大多数人无法通向财务自由的错误做法。2不知
道他们的钱与时间被其他人所杠杆，而真正的财务密码是有足够的钱和时间。幸运的是，我们的群体
本能被我们的细微能力所平衡，因为我们能思想和分析，我们可以作选择，而动物们则完全依赖本能
。幸运的是，幸运的是我们知道了 真正的财富是停止工作后能够维持生活的时间长短，而不是暂时的
财产。线性增长：是用时间换取美元杠杆增长：是更聪明、而不是更努力地赚钱特许经营是20年前提
出来的能够让大众复制的成功系统，然而他做不到倍数增长你的收入，也很贵。网络营销是一个能够
被大众复制的成功系统，最重要的是能够以倍暴增你的收入。轮到你了。推开自由的大门。39分钟影
片改变你的一生免费索取》http://www.hotme.ws
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