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章节摘录

　　什么时候向律师咨询　　●在最初阶段作为卖方，你因为掌握着买方所需要的货物或是服务而具
有谈判优势，多数情况下你能按照自己的想法去成交生意。但是在不了解自己的权利、义务和选择权
的情况下，会丧失自己的谈判优势，所以要在谈判开始之前，寻求法律方面的建议。律师的建议将会
影响你关于在国际市场的销售决策，如怎样销售，销售什么，在哪里销售，什么时间销售和销售给谁
。在没有提前向律师咨询的情况下，你可能不知道自己做的是一项糟糕的交易、好的交易还是出色的
交易，除非合同被违约后你才能判定。　　假定合同执行得非常顺利，有95%成功的希望，你会非常
满意你所取得的成绩，但是你可能想不到其实你能拿到更好的成交价格，拥有更多的讨价余地。如果
发生了违约行为，可能是你自己的原因，律师完全可以帮你摆脱坏名声，而且可以建议你通过在一开
始就打好贸易基础，使将来避免支付如此多的法律费用。　　第一次与律师的会面是否能取得丰硕成
果完全取决于你自己的努力。　　你必须提供详细的商业经营历史，描述相关工业和贸易状况，解释
你所发现的在国际市场上的贸易机会。那么律师会针对你的具体情况提供具体的建议。充分准备这次
面谈对你是有利的，因为律师的时间是收费的。　　●谈判进行阶段如同国际采购一样，是否在谈判
进行阶段咨询你的律师取决于很多因素，如交易的特殊性和复杂性。如果合同之间没有特别大的差别
，随时都向律师进行咨询是没有必要的。如果销售条款发生很大变化或是复杂化，你最好在谈判中咨
询你的法律顾问。　　●签订合同阶段如果你是第一次在国际市场上进行销售，在你同意之前，最好
让律师对合同进行审阅并提出建议。律师会告诉你哪些责任必须承担，哪些风险可以避免，以及提供
你如何修改谈判条款以保护1自己权利的建议。如果你发现新合同的条款有非常大的变动，或是你所
处的环境发生变化，你就需要更进一步的法律咨询。　　●在合同强制执行阶段或合同重新谈判阶段
如果你面临对一个销售合同的强制执行或是重新谈判，第一件事是给你的律师打电话讨论你的观点。
　　⋯⋯
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