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《营销礼仪》

内容概要

本书以营销活动的开展顺序为主线，以营销人员个体为着眼点，进行谋篇布局，介绍了营销人员的形
象设计、营销交往礼仪、营销办公礼仪、营销策略礼仪、营销仪式礼仪和涉外营销礼仪等内容，涵盖
了营销人员在日常活动和营销活动中所涉及的各方面的礼仪知识，以及与之相应的礼仪操作。本书适
合市场营销专业的学生和从事营销工作的营销人员，以及对营销礼仪有兴趣的各类读者学习。
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精彩短评

1、你好！这本书比较没有围绕主题，总体比较古板。
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