
《汽车贸易理论与实务》

图书基本信息

书名：《汽车贸易理论与实务》

13位ISBN编号：9787562323563

10位ISBN编号：7562323569

出版时间：2006-2

出版社：华南理工大学出版社

作者：胡艳曦

页数：268

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介以及在线试读，请支持正版图书。

更多资源请访问：www.tushu111.com

Page 1



《汽车贸易理论与实务》

内容概要

本书从高职高专的实用性出发，全面阐述了国内外汽车贸易理论与实务。内容涵盖汽车国际贸易发展
和政策环境、汽车国际与国内贸易的内容、主要方式、交易程序、惯例术语、贸易谈判等方面的知识
。并对汽车报关、二手车贸易、汽车服务贸易、汽车电子商务等新知识也进行了介绍，特别对《汽车
贸易政策》作了较全面、深刻的分析。
    本书紧贴市场，配以案例，突出实践性和实用性，专业术语均标注了英文，是高职高专汽车营销专
业的理想教材，也可以作业相关从业人员的学习参考用书。
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