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《对韩贸易实务》

内容概要

本书以国际贸易的基础理论为主线，集中介绍了对韩贸易实际操作中的相关理论和实务。
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作者简介

李玉华，大连外国语学院韩国语系讲师。1985-1990年国家教委公派朝鲜留学，获学士学位；2003年获
韩国国立庆尚大学校MBA硕士学位。参与编写《进阶韩国语·中级篇》、《进阶韩国语·高级篇》，
主编《韩中翻译教程》（一、二）。另发表多篇论文。
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精彩短评

1、很快就收到了，书的质量还不错，都是中文的，个别有韩文解释。本人觉得这本书跟国际贸易差
不多，专业术语很多，还是有一定的难度的。
2、很实用的书！~对学韩语和外贸的人都有帮助！~
3、每一课的后面没有练习题。不能做巩固练习。不能抓到考试的重点。顺便说一下，当当网能不能
配备一些有关这方便的试题
4、对学习和工作都有益处
5、不错，很实用的一本书，值得购买！
6、这类的韩国语书籍不多.
7、大概通读了一遍，基本还是普通贸易实务的内容，只是加了点贸易名词的韩文对译，和一些用韩
文阅读的案例，主题思想不突出
8、看不懂呀，贸易术语太深奥了，可是考试必须考呀，谁能够帮我解就一下，有没有网上学习的呀
。
9、买错书了~ 没看
10、有点像大学贸易专业的教材，中文居多（85%以上），实用性不是太大，应该多放一些实例加以
讲解，还有多加一些外语方面的表达方式！提单啊装箱单啊，信用证啊什么的，这个才有实用性！
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