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精彩短评

1、很浅显，很易懂，非常不错！！
2、跟另一本书同时下单，另一本书从那么大老远的地方送过来仅用了1天，可这本书送到我家用了3天
⋯⋯不过书的质量还是不错的。还有一小部分练习题。
3、打开包装袋，书被呀的不像样，室友说完全看不出是新书。。。

Page 6



《市场营销专业英语》

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:www.tushu111.com

Page 7


