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《商务谈判教学案例》

内容概要

《〈商务谈判〉教学案例》(第2版)中所列案例基本为编写者“亲身经历”的案例，或自己所做的业务
或曾组织参与的业务，个别案例为编者调查研究后编写而成。由于商务谈判涉及国际与国内商务，谈
判案例极为浩瀚，给选编工作带来很大的困难，加之各种商务谈判活动系企业的秘密，搜集起来十分
受限。《〈商务谈判〉教学案例》(第2版)采取了妥善的方法！
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商品规格约定不明         二.复核见准确,复核保成果           No.42  罚款计算方式条款的遗漏           No.43  合
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Page 3



《商务谈判教学案例》

精彩短评

1、。。。。。。。。。。。。这书咋没目录嗷嗷
2、不错，发货速度很快
3、说实在没太看进去。
4、此书很好，值得读。
5、特别喜欢。案例较多，以事实为依据。该书形象生动，虽然我没学过商务谈判，但是通过阅读此
书，可以学到很多对我有用的东西。
6、全实例版教学非常好，还带实例讲解。若是每个实例提出的几个思考问题也能有作者意见答复就
好了。
7、案例少，理论多且论述不深刻，本来用做课程教材，但效果不行
8、书本挺好
9、案例分析后的探讨部分没有提示部分让初学者很难自己找到答案
10、非常喜欢这本书。案例数量多，解说清晰，从多种角度发问，引人思考。
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