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前言

　　本习题集是编者主编的《国际贸易实务》的配套教学用书。书中注重有关国际贸易实务的基本知
识和基本理论的巩固，坚持理论与实际相结合，对于学生不易掌握的知识点和容易混淆的知识点做到
重点训练和练习，利用各种题型的相应练习加宽知识点的覆盖面，达到强化训练的目的，努力使学生
扎实地掌握所学知识，具备从事国际商务工作所必需的进出口贸易基本知识和基本技能，激发学生的
学习兴趣。　　本书按照原教材的篇章进行编写，做到一个篇章一个练习，并根据各个篇章教材的教
学要求与特点对学生应该掌握的知识点进行处理，主要通过名词解释、单项选择题、多项选择题、判
断题、技能操作和单证缮制题等题型对学生进行训练。为了便于学生自学并检验所学知识，本书提供
了多套综合测试题。　　本书由福建对外经济贸易职业技术学院国际经济贸易系的福建省省级精品专
业——国际商务带头人冯静副教授主编，福建省省级优秀教学团队主要成员王小霞老师担任副主编，
福建对外经济贸易职业技术学院国贸系张丽英、陈春玲、刘莹教师参与了本书的具体编写。　　本书
在编写过程中，得到了福建对外经济贸易职业技术学院各级领导、同仁以及与福建对外经济贸易职业
技术学院国际商务专业进行产学研合作的福建财茂集团有限公司、福州德艺进出口有限公司的大力支
持与帮助，在此表示衷心感谢。编写过程中参考了大量的国内外著作、教材和文献，在此特向有关作
者致谢。　　由于编者水平有限，加之时间仓促，书中难免存在着不足和缺陷，敬请各位读者提出宝
贵意见和批评，以促进我们进一步改进和提高。
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内容概要

《国际贸易实务习题册》是已经在北京大学出版社出版的由冯静主编的《国际贸易实务》的配套教学
用书。全书按照原教材的篇章进行编写，做到一个篇章一个练习，并根据各个篇章教材的教学要求与
特点对学生应该掌握的知识点进行处理，主要通过名词解释、单项选择题、多项选择题、判断题、技
能操作和单证缮制题等题型对学生进行训练。为了便于学生自学并检验所学知识，《国际贸易实务习
题册》提供了多套综合测试题。
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章节摘录

　　2.答：银行对于我方的做法不可以拒付，因为：根据信用证的性质，信用证是根据合同开立，但
信用证一经开出，就成为独立于合同之外的另一种契约，不受买卖合同的约束。我方只要提交的单据
与信用证相符，银行就不可以拒付。信用证中笼统规定“最迟装运期6月30日，分数批装运”，所以，
我方的做法是可以的。只要提交的单证符合银行就应该要付款。但为了防止日后的麻烦，我方应争取
等量分批的做法，这既符合了合同规定，又满足了信用证的要求。　　3.答：出口公司应当认真制作
单据，并及时送交银行议付。只要单证相符，单单相符，并在信用证有效期内送交议付行，开证行必
须付款。因为信用证是银行信用证，开证行是第一性的付款人，开证行一旦开出信用证，就必须保证
在受益人提交了符合信用证规定的单据时付款。开证行的倒闭，并不能解除开证行的付款义务。　
　4.答：（1）提出将D／P即期改为.D／P90天远期，很显然旨在推迟付款，以利其资金周转。　　（2
）而日商指定A银行作为该批托收业务的代收行，则是为了便于向该行借单，以便早曰获取经济效益
。在一般的D／P远期业务中，代收行在未经授权的情况下通常是不会轻易同意付款人借单的。该日商
所以提出通过A银行代收货款的原因，当然是该商与A银行有既定融资关系，从而可取得提前借单的便
利，以达到进一步利用我方资金的目的。　　5.答：我方应按规定交货并向该保兑外资银行交单，要
求付款。因为根据《跟单信用证统一惯例》，信用证一经保兌，保兑行与开证行同为第一性付款人，
对受益人就要承担保证付款的责任，未经受益人同意，该项保证不得撤销，只要受益人在信用证的有
效期内将符合工JC规定的单据递交保兑行，保兑行必须议付、付款。　　⋯⋯
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