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《营销策划》

内容概要

本书源于市场营销学的基本原理，同时对市场营销所涉及的问题有较深入的拓展，注重理论和实践相
结合，注重融合提练、改造创新。全书内容新颖、通俗易懂且适用范围广，既可作为大专高职高专院
校市场营销专业营销策划课程的教材，也可供企事业单位的营销管理干部以及职工培训和自学使用。
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《营销策划》

精彩短评

1、教材嘛，和大多数营销策划教材差不多。
2、哈哈，本书基本上还可以。买来不是自己用，送给朋友的！朋友是为了提前了解一下情况（营销
方面的基本术语）才买的。对于这个价格的书籍来说，算是不错了！毕竟相当便宜。当然如果你想了
解更深的知识和更多案例的话，可以考虑别的书籍。
3、都可以吧...这价位的...就这样...
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